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(Richard Blanton, Gary Feinman, Stephen Kowaleski y Peter Pelegrine).

Los cuatro autores son antropólogos norteamericanos que trabajan en temas relacionados  al problemática del surgimiento del Estado y el desarrollo de la diferenciación social, desde una perspectiva centrada en la antropología y la arqueología. Se puede distinguir una corriente teórica mas centrada en el funcionalismo estructural y el procesualismo Norteamericano.  

El texto corresponde a una interpretación teórica sobre el desarrollo de la complejidad para Mesoamérica. En esta se plantea lo inadecuado que resulta la teoría neoevolutiva para el análisis del cambio social. Según los autores esta teoría adolece de un énfasis en el comportamiento social de los individuos. Se plantea que los investigadores deben enfocarse en las formas en que los actores políticos establecen relaciones y conforman instituciones políticas.

Como primer objetivo se plantea el establecer el comienzo de una teoría relacionada a entender el comportamiento político y como este se conecta con una interpretación del cambio social, enfocado en dos estrategias económicas y políticas. Estas corresponden a la estrategia de interrelaciones (Network) y la estrategia corporativa (Corporate) 

Como ya esboce algo, corresponde a una crítica a la teoría neoevolutiva sobre el surgimiento de la complejidad social, principalmente al modelo desarrollado por Service en que se divide el desarrollo humano en cuatro tipos ideales, caracterizados en las bandas, las tribus, las jefaturas y el Estado. Se le acusa de ser una simple tipología, la cual deja de lado el comportamiento político de los individuos. En ese sentido se presenta a la teoría dual Procesual como una alternativa frente a la interpretación del desarrollo de la sociedad Mesoamericana

Ahora bien, la idea es ver cómo este acercamiento teórico se relaciona a la problemática de la formación del Estado expresado en el desarrollo social de Mesoamérica.

Se definen dos tipos de estrategias de políticas clásicas para una comprensión de los procesos económicos y políticos dentro de una sociedad. Estas corresponden a:

1) Estrategia exclusionaria; esta estrategia se centra en el monopolio de las fuentes de poder, tanto social como económico, por parte de un grupo privilegiado, dentro de la sociedad. La mayoría de los trabajos y las discusiones destinadas a cuestionarse sobre la problemática de la complejidad social y el origen del Estado se han centrado en esta estrategia.

2) Estrategia corporativa;  en esta estrategia la sociedad se organiza de forma que el  acceso a las fuentes del poder social son compartidas por diferentes grupos y sectores de la sociedad, evitando la concentración de este en un solo grupo. No es sinónimo de sociedad igualitaria o de que no existan diferenciaciones sociales, simplemente que se centra en una lógica cooperativa por parte de los diferentes actores sociales presentes en una sociedad. Corresponde a una visión relacionada a los planteamientos funcionalistas propuestos por Emile Durkheim (solidaridad social) y de Max Weber (racionalización).

Es sobre esta estrategia que los autores se van a centrar para realizar su construcción teórica; análoga a este tipo de estrategia corporativa los autores definen otro tipo de estrategia la cual también surge de una lógica corporativa, la cual es la estrategia de interrelaciones, que va a ser la base de la idea de una teoría dual corporativa.

Previo a la definición propia del modelo Procesual Dual, los autores se refieren a algunos aspectos básicos sobre el origen o  las fuentes del poder económico, los cuales corresponden a las fuentes de poder, es decir, en que radica este. Este origen puede ser objetivo o simbólico. Por  origen objetivo del poder, los autores se están refiriendo principalmente a al control objetivo tanto de medio de producción, de control sobre la distribución, riqueza, etc. Por origen simbólico se entiende a aquellos aspectos como el ritual, la religión, es decir, control sobre la ideología y los ámbitos de carácter cognitivos.

Sea cual sea la estrategia desarrollada por el grupo, es decir si esta es corporativa o exclusionaria, este se expresa como una expresión cultural, es decir, que la economía política es concebida como una acción social que se puede caracterizar dentro de este tipo de estrategias.

Finalmente es bueno referirse a la concepción sobre economía política que están manejando los autores. Esta se refiere a un acercamiento analítico que es capaz de mostrar las interacciones de los diferentes fuentes, u orígenes del poder, las cuales no corresponden simplemente a una evolución de diferentes etapas, que van de una menor a una mayor complejidad. Sin embargo, existen ciertos elementos de la economía política  que pueden caracterizar este tipo de comportamientos políticos los cuales hacen posible la comparación entre diferentes desarrollos históricos.    

La teoría procesual dual

Ambas estrategias abarcan tanto el plano de la economía política, como el ámbito más bien de carácter social; los autores plantean que las estrategias económicas y políticas involucran el  llamado “comercio de ideas”. Este comercio de ideas va a ser fundamental para comprender la complejidad social desde un ámbito más bien cognitivo, ya que no se centra en la mera materialidad, la cual es evidente que se relaciona con el desarrollo económico. Además, estas estrategias pueden darse análogamente y de forma simultanea dentro de un grupo humano y un mismo momento histírico. 

1) Estrategia de red de interrelaciones (Network).

Esta estrategia corresponde a un concepto el cual permite caracterizar a un patrón económico y político que se basa en el desarrollo y mantenimiento de relaciones fuera del grupo local. Estas relaciones van a combinar tanto elementos económicos, como  el acceso y control de materias primas,  o de conocimiento cognitivo y de códigos sociales,  o bien  de relaciones de parentesco privilegiadas. Lo que se intenta establecer esta estrategia es una preeminencia de las relaciones a larga distancia, las cuales se administran mediante la manipulación de conexiones sociales distantes. Este tipo de estrategia sociopolítica esta bien documentada etnográficamente desde los trabajos de Bronislaw Malinowski en la Melanesia, y complementados por los trabajos de interpretación de Durkheim y Marcel Mauss, sobre el “Kula”. Este consistía en el intercambio a gran distancia de un bien de prestigio caracterizado en un tipo de concha de molusco. Este intercambio involucraba el establecimiento de relaciones sociales, económicas y políticos entre los grupos que estaban dentro del ámbito de intercambio del Kula. 

Este tipo de estrategia se va a sustentar sobre la base del mantenimiento de prestaciones como el intercambio parental, principalmente el establecimiento de matrimonios, los bienes exóticos o suntuarios, incluso el conocimiento. 

Este tipo de prestaciones se pueden clasificaren dos tipos, el patrimonio retórico y el sistema de bienes de prestigio. El primero corresponde a ámbitos relacionados al sistema de parentesco como la poliginia o control sobre la jerarquía de género. El sistema de bienes de prestigio corresponde a una manipulación de la producción, intercambio y consumo de bienes exóticos.

Esta estrategia política y económica va involucrar el desarrollo de instituciones sociopolíticas como las anteriormente descritas para el caso del patrimonio retórico y el sistema de bienes de prestigio.

2) Estrategia corporativa. (Corporate)

Tiene que ver con una forma de organización social, en la que los miembros de esta se están organizando de manera comunitaria para el establecimiento de un orden social específico. En este tipo de estrategia los diferentes grupos sociales, entendidos como actores políticos, adquieren una cuota de acceso a ciertos tipos o fuentes de poder, no centralizándose el control de estas fuentes de poder en un solo actor político, como lo seria en un sistema basado en una estrategia exclusionaria. Por ejemplo se puede dar el surgimiento de grupos de artesanos quienes controlan de cierta forma la producción de ciertos bienes, sin embargo estos se encuentran en una relación dialéctica con otros grupos sociales, como los sacerdotes, o los grupos que controlan el acceso a la fuerza coercitiva.

Este tipo de organizaciones sociales según los autores se van a caracterizar por el desarrollo de grandes espacios públicos, es decir, el desarrollo de una arquitectura monumental, la cual surge del trabajo corporativo. Estos espacios serán utilizados para realizar rituales públicos a gran escala, en los cuales se llevaran a cabo rituales que se permiten establecer una solidaridad social, mediante el desarrollo de un sistema cognitivo común. Aquí nuevamente se nos aparece el legado funcionalista de Durkheim, el cual se refiere a la función cohesionadota que tiene el ritual para los grupos humanos.

Además, el sistema cognitivo común desarrollado y plasmado en estos espacios públicos va a estar por sobre las elites locales, en el sentido que va a involucrar a todos los sectores involucrados en el trabajo corporativo, y va a estar centrado en la representación colectiva de temas como la fertilidad o el origen común del grupo.

Teoría procesual dual y el cambio social en Mesoamérica

Ahora bien, para el caso del formativo temprano y medio en Mesoamérica, los autores plantean que durante éste se desarrollo una estrategia de red de interrelaciones, la cual esta caracterizada por la interacción e intercambio a larga distancia entre elites, centrado en bienes de prestigio y quizás de parentesco, que desarrollaron los grupos ubicados principalmente en el área definida como Olmeca, es decir, la zona del golfo de México, tanto en las tierras mas interiores, como las mas costeras. Estos centros estarían caracterizados por los centros urbanos de San Lorenzo en un principio, y luego por el centro de La Venta.

A partir de estos espacios es que se plantea que desde ellos se realizó el establecimiento de un “estilo internacional” material, estilo el cual es conocido como el estilo jaguarizado Olmeca. Este estilo también habría tenido una lógica corporativa en el sentido de que, si bien fue desarrollado por un grupo dentro de la sociedad Olmeca, quizás una elite, este fue aceptado y asimilado por los demás grupos sociales, tanto Olmecas como aquellos grupos que se encontraban fuera del area propiamente Olmeca. Esta forma de comprender el mundo se materializo en el arte Olmeca, lo que permitió el establecimiento de un sistema cognitivo común, denominado como  estilo internacional por los autores.

Este tipo de estilo internacional esta caracterizado por la evidencia arqueológica que muestra la relación que se dio entre sitios como San José Mogote, ubicado en el centro del area de Oaxaca y San Lorenzo, ubicado en el area Olmeca. Así mismo también las conexiones que se dieron entre la Venta y Chalcatzingo, ubicado en  la entrada del area de la cuenca de México central. Toda esta interacción de bienes de prestigio se ve reflejada en que en  gran parte del area Mesoamericana se encuentran objetos caracterizados por los arqueólogos como los “Baby faces” y los “Were Jaguar”, los cuales corresponden a estos bienes de prestigio que se estarían moviendo por toda el area de influencia Olmeca, estableciendo este sistema de bienes de prestigio.

Los autores caracterizan los demás momentos cronológicos definidos para Mesoamérica, describiendo las posibles estrategias que se habrían dado ya sea durante el clásico, el epiclásico, y el postclásico. Se puede decir de manera resumida que durante el clásico, caracterizado por el desarrollo de Teotihuacan, se habría articulado una estrategia de carácter corporativa, la cual habría articulado la economía política del periodo, y que posteriormente al clásico se habrían establecido análogamente estrategias de carácter corporativa como de interrelaciones, dependiendo de los grupos y sus contextos históricos. Lo importante es decir que este tipo de estrategias no son desarrollos sociales que son consecuentes unos de otros, conformando un proceso evolutivo, sino que corresponden a caracterizaciones de la formas económicas y políticas desarrollas en Mesoamerica, las cuales se pueden dar conjuntamente, o bien que una adquiera mayor importancia que la otra durante un periodo de tiempo. 
Sin embargo, resulta que este tipo de estrategias tienen un reflejo en el ámbito tecnológico el cual puede ser caracterizado. El sistema de  red de interrelaciones necesita de un control de ciertas materias primas con ciertos atributos específicos tales como la durabilidad, la textura, el color, el atractivo visual, etc. Es por eso que en el área de Mesoamérica las materias primas como el jade, la serpentina, la obsidiana o el basalto adquieren gran importancia. Además, implica el desarrollo de una cerámica de características muy finas, lo que va a estar relacionado con el acceso y control de arcillas mas refinadas, además del conocimiento tecnológico que esto involucra.

La estrategia corporativa va a necesitar de un conocimiento material de carácter más monumental, relacionado a la arquitectura, la ingeniería, y la escultura. Además esta la capacidad organizativa que implica la construcción de espacios públicos de tal magnitud.

Hacia una teoría procesual dual.

El desarrollo de este modelo teórico sobre el desarrollo de la complejidad social en Mesoamérica permite comprender el desarrollo de la complejidad social enfocado desde un modelo dual en el cual el énfasis esta en la funcionalidad de las estrategias adoptadas por los grupos humanos.

Los autores plantean que los investigadores enfocados a la temática del surgimiento del estado, principalmente en Mesoamérica, deben enfocarse en intentar incorporar este modelo dual corporativo dentro de las teorías destinadas a interpretar el cambio social. 

Además, los autores concluyen que al aplicar este tipo de modelo están dejando al descubierto mucho de los sesgos y problemas que presenta la aplicación de un modelo neoevolutivo, centrado en la clasificación tipos sociales dentro de secuencias evolutivas. Se presenta que los modelos descritos, tanto el de interrelaciones como el corporativo, apuntan a un enfoque centrado en las estrategias que los grupos humanos establecen para resolver y afrontar sus coyunturas económicas y políticas. Finalmente se plantea que este tipo de interpretaciones permiten complementerar modelos teóricos funcionalistas, tal como el esbozado por Durkheim sobre las formas en que la sociedad establece su solidaridad social, ya sea de manera mecánica u de manera orgánica.

Comentario.

El modelo presentado por los autores a mi modo de ver el tema del desarrollo de la complejidad social, deja de lado el tema del conflicto social, el cual es inherente en el desarrollo procesos de diferenciación social. Si bien siempre existe una forma de mantener una cierta solidaridad social la que da coherencia a un sistema, siempre existirá una tensión social, la cual va a estar reflejada en las relaciones sociales de producción. Por lo tanto, el modelo Procesual Dual es bastante claro para poder reflejar las posibles estrategias que ciertos grupos humanos realizaron para organizar sus relaciones económicas políticas, sin embrago al ser tan funcionalista, deja de lado un tema que creo que también debe ser tomado en cuenta al momento de intentar generar posibles interpretaciones sobre cual  fue el desarrollo social vivido por un grupo humano, el cual corresponde al de las relaciones sociales que se dan dentro de un modo de vida específico. En ese sentido creo que el concepto de modo de producción, entendido no como un estadio dentro de un continuo evolutivo, sino como un concepto que permite caracterizar las formas en que la sociedad organiza sus relaciones sociales de producción, es bastante útil. Quizás el problema sería como lo relacionamos con un modelo de índole funcionalista. Creo que allí radica el desafío teórico metodológico, es decir, hacer modelos teóricos que intenten integrar este tipo de corrientes teóricas, más que separarlas.    

