第四課  稅收的歷史和公司的力量
    我還記得在學校里曾听到的羅賓漢和他的綠林好漢的故事，我的老師認為羅賓
漢是一個典型的浪漫英雄、一個劫富濟貧的“大俠”。但我的富爸爸卻認為羅賓漢
不是英雄，他稱羅賓漢為竊賊。
    羅賓漢已經死了很久了，但他的門徒甚多。我經常會听到這樣的話：“為什么
不讓富人來承擔”或“富人應繳更多的稅讓窮人得益。”
    而今，羅賓漢劫富濟貧的想法卻成了窮人和中產階級最大的隱痛。由于羅賓漢
的理想，中產階級現在承擔著沉重的稅負。富人實際上并未被征稅，是中產階級尤
其是受過教育的高收人中產階級在為窮人支付稅金。
    要講清這個道理，我們需要回顧一下歷史——稅收的歷史。
    我的受過高等教育的爸爸是歷史學方面的專家，而富爸爸則使自己成為了一名
受歡迎的稅收歷史方面的專家。
    富爸爸告訴邁克和我，早期的英國和美國是不須納稅的，只有一些為戰爭而臨
時征收的稅，國王和總統稱之為“納捐”。英國在1799年到1816年間為了与拿破侖
作戰而征稅，美國則在1861年到1865年間為了應付內戰而征稅。
    1874年，英格蘭規定納稅是國民的長期義務。1913年，美國通過了憲法修正案
（第16條），規定了所得稅的征收合法。美國人曾經反對納稅，過重的茶稅引發了
波士頓港的茶党成立和獨立戰爭的爆發。英國和美國花了几乎50年來培養公眾的所
得稅納稅意識。
    這些稅最初只是針對富人，這一點富爸爸希望邁克和我明白。他解釋說納稅的
方法是由大眾制定的并經多數人同意，它要讓窮人和中產階級看到稅收是為了懲罰
有錢人，因此，大眾投了贊同票，并將依法納稅寫人了憲法。而初衷是懲罰有錢人
的稅收，在現實中卻懲罰了對它投贊同票的中產階級和窮人。
    “一旦政府嘗到了錢的滋味，它的胃口就變大了。”富爸爸說：“你爸和我在
這一點上是對立的。他是政府官員，而我是資本家，我們都得到了報酬，但我們對
成功的衡量標准卻相反。他的工作是花錢和雇人，他花的錢越多和雇的人越多，他
的机构就會越大。在政府中，誰的机构越大，誰就更受尊敬。而在我的組織中，我
雇的人越少，花的錢越少，我就越能受到投資者的尊敬。這就是我為何不喜歡政府
官員的原因，他們与大多數生意人的目標不同。隨著政府規模的擴大，政府需要征
收更多的稅以維持政府的運營。”
    我受過教育的爸爸真誠地相信政府應該幫助人民。他熱愛并且崇拜約翰。肯尼
迪，尤其推崇肯尼迪的和平隊計划。他是如此推崇這個計划以至于他和媽媽都在和
平隊工作，培訓去馬來西亞、泰國和菲律賓的志愿者。他總在尋求撥款和增加預算
以便能雇更多的人為他所在的教育部和和平隊工作。
    從我10歲起，我就從富爸爸那儿听說政府人員是偷懶的竊賊，而窮爸爸卻說富
人是貪婪的強盜，富人應該交更多的稅。我相信雙方都有其正确的地方，然而，為
鎮上最大的資本家工作和生活在作為杰出政府官員的爸爸家，這兩件事絞在一起顯
然變得越來越難以協調了。
    然而，當你研究稅收歷史時，一個有趣的現象產生了。如前所述，稅之所以被
接受是因為大眾相信羅賓漢的經濟理論，即劫富濟貧。問題是政府的社會保障體系
及各項開支越來越大，以致于中產階級也要被征稅，且稅收水平不斷攀升。
    另一方面，富人則看到了机會，他們不按同一套規則來運作。正如我所說的，
他們非常了解公司的魔力，而公司在商品經濟時代正變得日益普遍。富人創辦了公
司來限定其資產的風險，就像用一條船去航行，富人把錢投人到公司這條“船”去
航行，公司則雇一批職員（船員）把船駛向“新世界”去尋寶。一旦船沉了，船員
會喪生，但富人損失的僅限于他投資的金錢。
    有關企業的法律知識給予了富人超出窮人和中產階級的極大优勢。由于有兩個
爸爸在教我，一個是政府官員，另一個是企業家，我很快便認識到企業家的哲學對
我積聚財富更有意義。看起來大多數人是在懲罰他們自己，由于他們缺少財務知識，
無論“劫富”的呼聲多高，富人總有辦法從中脫身，這就是為何稅最終總是落到了
中產階級頭上的原因。富人胜過那些聰明的受過教育的人，只因為他們明白錢的力
量，這是學校不曾教過的科目。
    有錢人是怎樣胜過某些有專業知識的人的呢？一旦“劫富”
    的稅法被通過，錢便開始流入政府。起初人們很高興，可錢卻被政府分配給了
雇員和富人。稅金通過工作和養老金的形式發放給了政府雇員，通過政府采購的形
式付給了富人。
    政府成了一個巨大的錢庫，但問題是還有預算管理，這不是一個自動循環重复
的系統。換句話說，政府的政策是，如果你是一個政府官員，就應避免擁有過多的
錢；如果你沒有用完預算資金，在下次預算中你就有被削減掉這些錢的風險，你不
會因為有節余而被認為有效率并得到獎勵；為避免被削減預算資金，政府雇員會大
量花錢和雇人，雖然這很可能是在浪費。而商人，則因為有節余而被認為有效率。
    隨著政府支出的不斷擴大，對錢的需求也越來越大，于是“劫富”的想法不再
适用，稅賦也落到了中產階級和窮人頭上。
    真正的資本家則利用他們的財務知識逃脫了。他們借助于公司的保護逃避稅收。
公司的确保護富人，但是許多從未建立過公司的人卻不明白這個道理，因為公司并
不一定是一個真正的實體，公司可以只是一些符合法律要求的文件，在政府注冊后
就被放在了律師的辦公室里。公司并不意味著要有刻著公司名稱的大樓、厂房和雇
員，它可以只是一個沒有靈魂的法律實體，但富人的財富在這里得到保護。一旦所
得稅法被通過，成立公司就會流行起來了，因為企業所得稅率低于個人收人所得稅
率。此外，公司的某些支出可以在稅前獲得抵減。
    有產者和無產者之間的爭斗已經進行了几百年了，它是劫富的人与富人之間的
斗爭。
    任何時候、任何地方只要制定法律，就會發生這种斗爭。斗爭還會持續下去，
吃虧的人一定是無知者，即那些每天起來勤奮工作并不假思索地付稅的人。但是如
果他們明白了富人玩的游戲，他們也會來玩，這樣他們就可以實現經濟自立。每次
當我听到父母勸說孩子去學校以便找個安定的工作時，我就會感到懮慮，因為一個
有著穩定工作的雇員，若沒有財務頭腦，仍無法躲開財務上的陷阱。
    今天的美國人每年要為政府工作5—6個月，他們得掙出足夠的稅錢。在我看來，
這真是太長了。他們工作得越努力，付給政府的就越多，這也使我更加确信“劫富”
想法的人到頭來是對付了他們自己。
    每當人們想懲罰富人時，富人不僅不會接受反而要進行反擊，他們有錢、有能
力、有愿望去改變處境。他們決不會坐視不管，付出高稅，他們會想辦法把稅賦降
至最低。他們雇佣聰明的律師和會計師，他們說服政客們改變法律或是鑽法律的漏
洞，他們有能力扭轉乾坤。美國的稅法允許人們采用合理的方法避稅，任何人均可
運用這些方法，但也只有富人才常常使用這些方法，因為他們關心自己的事業。例
如，（國內收入法）第1013款，就允許銷售者對“為購買更貴的房地產而賣出現有
房地產時”所獲得的資本利得推遲納稅。
    按照該規定房地產成了具有稅收优惠的投資工具，只要你不斷進行上述价值交
換，你就無須納稅，直到你將房地產變現。不利用這些合法避稅手段的人會失去很
多增加他們資產項的机會。
    窮人和中產階級的能力不同，所以他們只能坐在那儿上他們該上的稅。現實情
況令我深深震惊：竟有如此多的人在支付高稅的同時卻很少想到要使用合理合法的
避稅手段。我有些開公司的朋友，他們發現要面對各式各樣的稅种，深感恐懼，于
是放棄了各自的事業。
    盡管我知道這些，但也只好一年到頭從1月到5月中旬都在為政府打工，這价碼
太高了。
    窮爸爸對此從不反抗，富爸爸也不反抗——但他做得更聰明，他利用公司——
富人的最大秘密，來達到他的目的。
    你可能還記得我從富爸爸那里學到的第一課， 那時我只是一個9歲的孩子，必
須乖乖地坐著等他決定什么時候与我談話，我坐在他的辦公室里等他叫我，可他卻
故意忽視我。
    他想讓我認識到他的力量并希望有一天我自己也能具有這种力量。跟他學習的
這么多年，他總在提醒我知識就是力量，而且錢越多，需要的知識也就越多，沒有
知識，世界會牽著你走。富爸爸經常提醒我和邁克，最大的敵人不是老板或監工，
而是稅賦，稅賦總想從你那里拿走更多，如果你允許的話。
    讓錢為我工作而不是我為錢工作，這是真正的力量。如果你為錢工作，你就把
力量給了雇主；如果錢為你工作，你就能控制這种力量。
    當我們掌握了讓錢為我們工作的道理，富爸爸就希望我們精于計算而不讓錢牽
著我們走，此外，我們還需要了解法律。如果你對法律一無所知，你將很容易做錯
事；如果你了解法律，你就可以充分利用法律賦予你的權實現自己的事業。這也是
富爸爸為什么要高薪雇來聰明的稅務師和律師的原因了——給他們的錢要。
    比付給政府的少得多。“精于計算你就不會被別人牽著轉”是他給我上的最好
的一課，我几乎一生都在受用。富爸爸了解法律，因為他要做一個守法的公民，還
因為他知道不懂法律的代价是多么的昂貴。“如果你知道你是對的，就不會害怕受
到攻擊”，哪怕你面對的是“羅賓漢”和他的“綠林好漢”們。
    我受過高等教育的爸爸總是鼓勵我去一家大公司找個好工作。他的价值觀是：
“順著公司的梯子，一步步往上爬”。他不知道，僅僅依賴雇主的工資，就永遠只
能是一頭乖乖待擠的奶牛。
    當我對富爸爸講了我爸爸的建議時，他笑了，“為什么不當梯子的主人？”這
就是他全部的話。
    作為一個小孩子，我不明白宮爸爸所說的擁有自己公司的含義，這似乎是一個
嚇人的、遙不可及的念頭。雖然我為這話激動，可我的年紀不允許我去幻想這种可
能，即：大人們有一天會為我的公司工作。
    事實上，如果不是富爸爸，我就准備接受我爸爸的建議了。
    正是富爸爸不時地提醒，使我擁有自己公司的念頭從來未曾消失，并使我走上
了另一條道路。當我十五六歲時，雖然當時我不知道我將怎么做，但我知道我將不
會繼續走我爸爸建議的那條路了，也就是我的大多數同學要走的路，這個決定改變
了我的一生。
    我20多歲時，才開始真正實施富爸爸的建議。我當時剛离開海軍陸戰隊去了施
樂公司，我掙了許多錢，但每次當我看著工資單時，我都感到失望，扣除額是如此
之大，而且我越是努力工作，扣的就越多。當我更為成功時，我的老板們談到了升
職和加薪，此時，我仿佛听到富爸爸在問我“你為誰工作？你使誰富了？”
    1974年，當時我仍是施樂的雇員，我建立了我的第一個企業并且開始“關注自
己的事業”。我的資產項中的資產并不多，但我決心使它增加，這些年來掙著被扣
減的工資使我完全明白了富爸爸的建議。如果我繼續听從我爸爸的建議，我已經可
以看到我的將來。
    許多雇主感到建議雇員關注他們自己的事業對其本職工作不利。對某些人來說，
可以肯定的确如此，但對我而言，關注我自己的事業，增加資產，卻使我成為一名
更好的雇員。
    我現在有了目標，我得起早貪黑勤奮工作，好攢錢開始房地產投資。夏威夷正
在開發，大有發財机會。當我意識到我們剛開始繁榮后，我決定進行房地產投資。
為了積累資產基礎，我賣出的施樂的机器更多了。因為我賣的越多，掙的錢也就越
多，當然，我掙的越多，扣的也就越多，這可不是件振奮人心的事，但我可以通過
努力工作跳出作為一名雇員的陷阱。
    到1978年，我的銷售業績總是列在公司前五名，并常是第一名，盡管我一再受
到公司的嘉獎，但我仍想跳出這場“老鼠賽跑”。
    在不到三年的時間中，我在自己的小房地產公司里掙到的錢比在施樂掙到的更
多。而且我在自己的企業中掙到的錢，是完全為我所用的，這不像我去敲門推銷施
樂机器時所掙的錢，富爸爸的話越來越有用了。不久我用我公司的收人買了我的第
一輛保時捷，施樂的同事認為我是用工資買的，可事實上，我正在不斷地把工資投
資于資產項，而用資產項為我生產出來的錢購買我想要的東西。
    我的錢為我掙回更多的錢，在我的資產中，每一塊錢都是一名雇員，它們努力
工作并帶回更多的雇員，而且還能用稅前收人為我購買新的保時捷。我仍在繼續努
力為施樂工作，但同時，我的計划也在按步就班地進行著，保時捷就是證明。
    通過運用富爸爸教我的那些課程，我能夠在早期就走出“老鼠賽跑”咒語，而
成功的原因就歸功于我從那些課程中所學到的財務知識。若沒有這些被我稱為財商
（財務智商，Financial I.Q.）的知識——我的經濟自立之路將會困難得多。我現
在在研討班上把這些知識教給其他人，我希望別人能和我一起分享這些知識。無論
何時我談到這些知識，我都提醒人們：財商是由四個方面的專門知識所构成的：第
一是會計，也就是我說的財務知識。如果你想建立一個自己的帝國的話，財務知識
是非常重要的技能。你管理的錢越多，就越需要精确，否則這大廈就會倒下來。這
是左腦要處理的，或者說是細節。財務知識能幫助你讀懂財務報表，借助這种能力
你還能夠辨別業務的优勢和弱勢。
    第二是投資，我稱為錢生錢的科學。投資涉及到策略和方案，這是右腦要做的
事，或者說是創造。
    第三是了解市場， 它是供給与需求的科學。 這要求了解受感情驅動的市場的
“技術面”。
    1996年圣誕節的Tickle Me Elmo  玩具娃娃大獲成功就是一個受技術与情感影
響的市場的最佳佐證。
    市場的另一個因素是“基本面”，或者說是一項投資的經濟意義。
    一項投資究竟有無意義最終取決于當前的市場狀況。
    許多人認為投資和了解市場對于孩子來說太复雜了，他們不知道孩子們憑直覺
就能弄懂它們。當父母們還不熟悉Elmo玩具娃娃時，圣誕節前街上的變化就已經給
孩子們帶來了消息，大部分孩子都想要一個Elmo娃娃，而且把它列在圣誕節禮單的
頭一項，于是需求巨大而供給不足的恐慌發生了。商店里沒有Elmo娃娃賣，投机者
從絕望的父母那儿看到了發筆大財的机會，因為這些未買到玩具的父母將不得不為
孩子們改買另一樣玩具。于是Tickle Me Elmo娃娃以難以置信的火爆迅速造就了一
個市場神話。
    雖然這一切与我無關，但它卻可作為供求關系的一個很好的例子。同樣的事也
同樣發生在股票、債券、房地產和棒球卡市場上。
    第四是法律。它可以幫助你有效運營一個進入會計、投資和市場領域的企業并
實現爆炸性地增長。了解稅收优惠政策和公司法律的人能比雇員和小業主更快致富。
這就像一個人在走，而另一個人卻在飛，若從長遠看這种差距就更大了。
    1.稅收优惠。公司可以做許多個人無法做的事，像稅前的費用開支。這是一個
如此令人激動的專業領域，但在你沒有足夠的資產或業務之前不必進人。
    雇員掙錢、納稅，并靠剩下來的東西為生；一個企業掙錢，花掉它的錢，而只
對剩下來的東西繳稅。這是富人鑽的最大的法律的空子，如果你有能帶來現金流人
的投資，公司便可輕松、廉价地運營。例如，若擁有自己的公司，夏威夷的董事會
就是你的假期，買車以及隨之而來的車的保險和修理費也特是企業支出，健身俱樂
部會員費會是企業支出，大部分的餐費更是企業的支出，而且它們都在稅前被合法
支付。
    2.在訴訟中獲得保護。我們生活在一個愛打官司的社會中。
    富人用公司和信托來隱藏部分財富，當一些人起訴富人時，他們經常遇到法律
對富人的保護，并發現這富人其實一無所有。奇怪嗎？他們控制著一切，但一無所
有。窮人和中產階級盡力去擁有一切，但最后卻不得不支付給政府和那些樂于起訴
有錢人的小市民們，這些小市民們也從羅賓漢的故事中學到了劫富濟貧。
    本書的目的并不是具體教你如何擁有一個公司。但我仍要說，你擁有的任何一
种合法資產，我都可以考慮找出以企業形式擁有同等資產時所能享受到的更多的好
處和保護。有很多書寫過這個題目，會詳細到告訴你建立一個企業的必要步驟和能
享受的优惠。有一本書叫《股份有限公司和致富》，就對私營公司的能量方面提供
了很好的視點。
    財商實際上是技巧和才能的結合。但我仍說它由以上所列的四項技能綜合組成。
如果你想致富，上述的組合將大大增加你個人的財務能力。
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