1) A Care-A-Lot Hospital Group deseja localizar uma clínica para pacientes externos em uma árera rural do leste da África. Os custos de construção e outras considerações sugerem que um ou dois centros seriam suficientes. Uma vez que viajar é difícil para pacientes nesta parte do mundo, a proximidade dessas instalações direciona suas escolhas. Conseqüentemente, a localização é melhor determinada na base da distância ponderada (número de pacientes vezes a distância das instalações). A figura a seguir mostra o número anual provável de pacientes que visitarão a(s) clínica(s) e suas localizações. É estimado um custo médio de $ 0,75 por quilômetro (rateado com base em uma viagem só de ida) para um paciente viajar ou se transportar para a(s) clínica(s). Esta estimativa está baseada na produtividade perdida, nos custos diretos de viagem e nas despesas indiretas de viagens pagas por outros. Sendo assim:

a) Qual é a melhor localização para uma única clínica(
b) Se duas clínicas forem estabelecidas qual a melhor localização para elas(
A clínica custa $500.000,00 por ano em equipamento e pessoal. Isso é pago através de contribuições de caridade e subsídios governamentais. Do ponto de vista puramente econômico, uma segunda clínica deveria ser construída(   
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2) A Biogenics é uma companhia iniciante que planeja produzir materiais biológicos usados em pesquisa médica. Os principais clientes para os seus produtos serão os grandes hospitais de pesquisa, localizados nas principais áreas metropolitanas. A localização dos clientes e as vendas anuais projetadas são as seguintes:

	Número
	Cliente
	Latitude
	Longitude
	Vendas, libras

	1
	Boston
	42.31
	71.08
	50000

	2
	Nova York
	40.72
	74.00
	75000

	3
	Washington
	38.89
	77.00
	45000

	4
	Atlanta
	33.75
	84.38
	65000

	5
	Miami
	25.83
	80.28
	35000

	6
	Cleveland
	41.48
	81.66
	25000

	7
	Detroit
	42.36
	83.06
	30000

	8
	Chicago
	41.83
	87.64
	70000

	9
	St Louis
	38.63
	90.19
	20000

	10
	Minneapolis
	44.92
	93.2
	15000

	11
	Kansas City
	39.1
	94.58
	10000

	12
	Philadelphia
	39.95
	75.17
	30000

	13
	Houston
	29.78
	95.38
	25000

	14
	Dallas
	32.98
	96.78
	20000

	15
	Phoenix
	33.49
	112.08
	10000

	16
	Denver
	39.73
	104.98
	15000

	17
	Seattle
	47.63
	122.33
	10000

	18
	Portland
	45.46
	122.67
	10000

	19
	San Francisco
	37.78
	122.21
	40000

	20
	Los Angeles
	34.08
	118.36
	80000


Os produtos serão embarcados via UPS a uma taxa de transporte média de $0.05/milha. Estima-se que os custos operacionais anuais (FOC – fixed operating costs) para um laboratório são dados por FOC($) = (
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, onde N é o número de laboratórios em operação. Os fornecedores dos materiais no processo de produção presume-se estarem concentrados em Chicago. O peso das compras é o mesmo que os das vendas. A taxa de transporte de Chicago para os laboratórios está estimada em $0.02/lb/milha.

Determine o número e a localização dos laboratórios para atender os mercados potenciais da Biogenics. Quais clientes deveriam ser atensdidos de cada local(
Toda localização de clientes é um local potencial para o laboratório, exceto fornecedores de St Louis, Portland, Kansas City, Washington, Detroit e Chicago.
3) Lembre-se do último problema de localização apresentado. Resolva-o presumindo que ambos os armazéns sejam públicos e, conseqüentemente, não hajam custos fixos. Além disso considere o caso também de distribuição direta entre os armazéns e os clientes com os seguintes custos de transporte:

- P1C1: $6/t 

- P1C2: $9/t 

- P1C3: $8/t

- P2C1: $7/t 

- P2C2: $5/t 
- P2C3: $5/t 

Resuma sua resposta em termos de clientes, armazéns e plantas atribuídas.
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