¿Cómo llevamos los productos al mercado?

A través de un Sistema de Distribución de  productos mediante un grupo de personas que hacen Venta Directa, por medio de un simple consumo personal por única vez, entre su círculo de conocidos o círculo de influencia.

A diferencias de otras empresas que solo son de venta directa dependiendo solamente de uno mismo; aquí en nuestro caso no necesariamente trabajamos así.

En nuestro caso lo que hacemos primero es una actividad de venta muy sencilla, solo una pequeña cantidad,  y después lo enseñamos a hacer a más personas.

Tenga en cuenta esto:

· Si tu ganancia por cada producto que vendas entre tus conocidos es lo mismo que la  ganancia que obtienes por  cada producto que vendan las personas que invites a tu grupo.

¿Qué te conviene más?

Que la venta siempre dependa de ti mismo o que te puedas Apalancar con más gente?...........SI TOTAL LA GANANCIA ES MAS O MENOS  LA MISMA!!!!!

Tené en cuenta que algún día se te van a terminar las personas conocidas; Que son las que te van a comprar porque te conocen y tu tienes cierta influencia ganada sobre ellos.

También recuerda que el día tiene 24hs, y si tú así le dediques a vender todo el día o solo un par de horas al día, tu ingreso  estaría limitado a las horas que le dedicas. En cambio si tu tienes un grupo de por ejemplo 4 personas y supongamos que todos les dediquen 2 horas al día a las ventas, tu estarías cobrando por lo que produzca tu grupo, osea que se te pagaría por 10 horas diarias y vos solo trabajarías solo 2hs.........lo ves como funciona???.....

¿Qué es mas fácil?

Estar siempre en busca de nuevos clientes que quieran comprarte el producto.

ó 

Darle la Oportunidad a más personas para que ellos tengan la misma oportunidad de ganar que vos.

¿ Qué es más fácil?

Encontrar compradores ó Gente que  quiera ganar dinero extra.

La respuesta es mas que obvia no?

Con esto no le quiero decir que si ud. quiera dedicarse solamente a vender por su cuenta no puede hacerlo, al contrario.........pero queremos que sepa que también existe otra forma de trabajar que a mi punto de vista es más inteligente y más rentable.

LOS 3 PASOS DEL ÉXITO DE NUESTRO TRABAJO:

PASO 1) VENDER EL PRODUCTO (280puntos).

Cada producto tiene un puntaje asignado y 280 puntos equivalen a 3 Programas para Bajar de peso o 7 Botellas de BioCross.....SI?.......SI, SOLAMENTE ESO!!........que se pueden colocar fácilmente en 3 o 4 clientes......   ESO ES LO UNICO QUE SE TE EXIGE QUE TENGAS QUE VENDER POR UNICA VEZ; PARA LUEGO ENSEÑAR A HACERLO A MAS PERSONAS.

GANANCIA POR  VENTA DIRECTA DESDE UN 25% a 70% , por ejemplo Compras a $100 en productos y vendés a $125; ganás $ 25.-

PASO 2) VENDER EL NEGOCIO

Dar la oportunidad a más gente de hacer lo mismo que vos, osea que comiencen con el 

Paso anterior y luego sigan con este.

Por ejemplo, en un día cualquiera;  usted vende un Programa para Control de peso y tiene dos Distribuidores que también hacen lo mismo

Usted: $137 x 20% =              27.40

Distribuidor 1: 137 x 10%=     13.70

Distribuidor 2: 137 x 10%=     13.70
         TOTAL GANANCIA $    54.80.-

PASO 3) ENSEÑAR A OTRO,

Enseñar a tus Asesores de tu grupo a seguir estos 3 pasos.

Expliquemos el Paso 2 en cuanto a ganancias:

La empresa te paga el 10% por cada nuevo Asesor que presentes.

Osea que por cada 280 puntos que venda esa persona que tu presentaste 

a la empresa recibes de comisión $41.-

Si suponemos que presentas a dos asesores por semana y les ayudas a que vendan sus 280 puntos cada uno entre su entorno de conocidos , tal como vos lo hiciste, recibirías $82.-/sem x 4 sem/mes = $328.-/mes EXTRAS!!!!

         $41.-







             $41.-

No todo termina ahí sinó que tambien la empresa te paga un 10% de comisión por las personas que presenten tus asesores directos.

Ejemplo:









TU GANANCIA SEGÚN ESTE EJEMPLO SERIA:

$41 de Jorge + 41 de Juana + 41 de Marisa + 41 de Elba = $164.-EXTRAS

Supongamos que José y María hubiesen invitado a 3 personas cada uno, osea que tendrías por cobrar por 6 personas, tu ganancia sería : 6pers. x $41= $246.-  que suponiendo sigues el mismo ejemplo haciéndolo todas las semanas al mes estarías ganando $984.- en promedio unos $1000.- EXTRAS!!!....y vos solo invitaste a 2 personas por semana;......entonces podemos ver claramente que en este caso tu ingreso ya no depende del horario que le dediques, de tu tiempo, porque te habrás apalancado con más gente. ESA ES LA CLAVE DEL NEGOCIO!!!!!.

Aclaraciones:

-Tu puedes invitar a todas las personas que quieras  a participar del negocio.

-Comenzarás a cobrar comisiones de tu grupo a partir de la tercera persona que invites y califiquen con 280 puntos(vendiendo 3 programa para Control de Peso o 7 botes de Bioctos) cada una, esto es así porque primero tienes que aprender a hacer el trabajo para luego enseñarlo y tu patrocinador tendrá que ayudarte, orientarte y aconsejarte para que puedas lograrlo.

-No tienes que hacerte cargo de comprar ni entregar el producto a las personas que invites ni a tu grupo ya que todos compramos directamente en la empresa y esta cuenta con servicio de logística de entrega “puerta a puerta”.

-La empresa te lleva todo el control, papeleo y administración de las personas que invites y sus grupos, tú solo tienes que hacer el trabajo, el resto se encarga la empresa.

-Si tu localidad es pequeña, eso no importa, habrá gente que invites y que a la vez inviten a gente de otras localidades y provincias y tu recibirás ganancias de ese grupo que se te ha expandido.

Como virtudes de los Productos de “CONTROL DE PESO” Y “BIOROS” podemos decir:
        Por su efectividad tienen un bajo precio y se pueden Compartir por raciones para hacerlo probar; cualquier nuevo consultor puede comprarlo y está al alcance de todos los consumidores ya que se AHORRA en Comidas de Supermercado.

    Algunos que lo prueban quedan sorprendidos de los resultados que se sienten desde la primer toma, otros el segundo o tercer día de estar tomando el producto, otros sienten algún resultado luego de la  primer semana. Todo depende del “porque” lo quiere tomar y de como reaccione su organismo.

        Todos los que lo toman quedan conformes con su rico gusto y de su efectividad ya que sabe delicioso y refrescante ideal para calmar la ansiedad a la vez que te mantenés sano, ayudas a tu organismo a prevenir enfermedades y Controlas el Peso. 

        Es un producto de rotación, los que lo consumen y lo necesitan por distintos problemas ya sean de salud, de trabajo o simplemente quieran sentirse mejor todos los días,  realizan compras todos los meses.

        Todas las personas son potenciales clientes.

        Permite que el consultor se inicie como “Asesor de un producto que no se encuentra en ningún lado como tampoco se consigue en ningún comercio”, que se gane el reconocimiento de sus clientes quienes le abrirán su puerta para recibir todos los productos OMNILIFE.

        Gratifica al consultor quien ve que puede hacer el trabajo de venta sin tener que vender productos siempre él mismo, ganar dinero, sumar puntos y además recibe el agradecimiento de sus clientes quienes le brindan “referidos”.

        Logra que el consultor se “ponga la camiseta” de Omnilife y que este feliz de estar en la Empresa y de trabajar con su patrocinador.

        Da seguridad al consultor para que emprenda la distribución de todos los productos a “su cartera de clientes”.

       El “BIOCROS” y el SUPER MIX son mucho más que un producto, es la OPORTUNIDAD de desarrollar paso a paso una red sólida, que trabaje unida y en la que todos permanezcan en ACTIVIDAD.

. Son productos seguros, eficaces, puros y de fácil dosificación y consumo.

BENEFICIOS DE LA OPORTUNIDAD LABORAL:
La oportunidad Omnilife es un “negocio de personas” y el capital de los Consultores es su “relación con las personas”, por eso el BioCros y el Super Mix de Omnilife son estratégicos pues nos permite relacionarnos en forma sencilla y efectiva con muchísimas personas. El proceso es sencillo: 
1-     Capacitarse  y convencerse de su excelencia, (debemos “comprarlo y consumirlo nosotros primero”).
2-     Tener la información adecuada, que le brindaremos, a su disposición siempre a mano para  entregar en cualquier momento que nos aparezca un posible cliente o consultor . A eso le sumamos nuestra emoción cuando comentamos como nos sentimos por usar el producto. ESO HACE QUE LA GENTE QUIERA PROBARLO TAMBIEN!!!!

3-     Vender el negocio (es un intangible). Mediante entrevistas o entrega de información. Su patrocinador lo capacitará en este punto.

4-     Dar seguimiento.

5-     Pedir referidos.

Un nuevo consultor, que necesita ganar dinero desde el comienzo, encontrará en nuestros productso una forma sencilla de empezar, adquirir seguridad y experiencia, se convertirá en “asesor de oportunidad de buena salud y crecimiento económico” y acumulará la confianza necesaria para decidirse a emprender la distribución de todos los demás productos Omnilife. 
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