INFORME NUMERO 3

"Cómo obtener los productos" 

COMO OBTENER LOS PRODUCTOS 

¿Dónde se compran los productos? 

Cuando necesites un producto o un paquete, tienes que comprarlo directamente en la bodega de Tiens. Nadie más que la empresa te pueden surtir los productos. Los productos siempre se compran de contado. Siempre con el mismo porcentaje de descuento que es del 30% ya sea compres mucho o un solo producto, todos tenemos el mismo descuento. Tu no pagarás el precio al publico, sino el precio de Distribuidor. El precio al público lo fijamos los distribuidores, porque Tiens no vende al público (los consumidores). Tiens sólo le vende a los distribuidores, quienes somos los encargados de vender los productos al público. El descuento que recibes, que siempre es el mismo,  es en realidad la ganancia que obtienes cuando vendes el producto. Es decir, tu ganancia esta descontada o incluida. Eso significa que tu ganancia es inmediata. Luego si quieres ganar más por tus ventas directas lo mejor es llegar a la categoría 3 estrellas, donde la empresa te devuelve el 20% de tus compras,  osea que ahora tu ganancia en total sería del 50%. Los productos que compras, los puedes consumir tu mismo o vender a tus clientes. Es decir, ganas dinero de contado con tus clientes y contigo al conseguirlos más baratos para tu consumo como cliente con descuento a precio de distribuidor que si se los compraras a un distribuidor como solo cliente. 

No des crédito a nadie 

Al comprar los productos siempre tienes que pagar de contado, así que, lo más aconsejable es que tu también cobres de contado. Muchos distribuidores quiebran en sus negocios por dar crédito a sus familiares y clientes, eso es muy riesgoso, no lo hagas, es mejor tener la mercancía en tus manos que un deudor que no paga. Mi mejor consejo es que no fíes a nadie, sea quien sea, no corras riesgos innecesarios, porque finalmente llegas a perder la mercancía, tu dinero y a tus amistades. Es fácil ser buena gente y dejar que alguien se lleve tus productos sin pagarlos y que después te estés lamentando por ello, así que aprende a decir NO cuando sea necesario. He visto a muchos distribuidores en problemas financieros por esta razón, y la causa principal es no saber escuchar consejos. La mayoría siempre cree que ya lo sabe todo y que no se le puede enseñar nada y tres meses más tarde ya quebraron y se fueron, que no te pase a ti lo mismo. 

¿Qué IVA me corresponde pagar? 

Si no estás inscripto en la DGI, te corresponde pagar el IVA correspondiente a la categoría de Sujeto No Categorizado, que es el 21% más el 10.5 % de recargo. En cambio, si eres monotributista o Responsable Inscripto, te corresponde pagar sólo el 21% de IVA. Por ellos tenemos dos listas de precios diferentes para los distribuidores: los que no tienen CUIT por un lado, y los que están inscriptos, o son monotributistas, por el otro. 

¿Qué son los puntos? 

Cada producto por pequeño que sea tiene un valor en puntos, que usualmente es el precio que tiene el producto a costo del distribuidor en dólares, un producto recibe el mismo valor en puntos en todo el mundo. Por ejemplo; un producto que vale 10 puntos en China valdrá 10 puntos en todos los países donde también se venda. Es decir, 1'000 puntos en China, es la misma cantidad de productos que 1'000 puntos en Argentina o Europa. Aun cuando el costo de los productos varíe en dinero. Los puntos son como una moneda mundial, que estandariza la cantidad de los productos en todos los países, a pesar de que los productos tengan un valor diferente en cada país. Entonces las compras se miden en puntos no en dinero, los descuentos también se otorgan de acuerdo a los puntos no a la cantidad de dinero pagada. Muchas veces los puntos son totalmente independientes del valor de los productos en dinero. El valor en puntos de un paquete, no es más que la suma de los puntos de todos los productos que forman ese paquete. Los paquetes se forman juntando dos o más productos. Hay paquetes de dos productos, otros de tres, otros de cinco y hay otros de más, es decir puede haber paquetes de todos los tamaños. De acuerdo al número de productos es el valor en puntos de ese paquete. 

Escala de ganancias 

Como distribuidor obtienes un descuento del 30% desde el primer momento. 

Ese descuento es tu ganancia inmediata por la venta.

Para aumentar tu ganancia solo tienes que aumentar el volumen de tus compras y seguir acumulando puntaje hasta llegar al Status de 3 ESTRELLAS. En cada compra tuya obtienes cierta cantidad de puntos, estos puntos se van ACUMULANDO con cada compra que hagas desde la primera, sin limite de tiempo y al finalizar el mes si todavía no llegaste a 3* el mes siguiente no peredes tu puntaje acumulado sino que seguís acumulando puntos por todo el tiempo que sea hasta que llegues a dicho Status. ¡Los puntos de un mes, SI se suman al siguiente mes! 

Tus puntos tienen que ser personales hasta que llegues a 3 Estrellas, tienen que ser solo tuyos y NO  de tus distribuidores, luego que sos 3* tambien se te suman los puntos que hicieron tus distribuidores, mientras tu llegabas a 3 Estrellas  y los que ellos hagan  luego de que llegaste a 3*.-

Tu primer objetivo es ingresar al PRIMER Status que es "2 ESTRELLAS" y esto se logra comprando en la empresa, o por medio de tu patrocinador en tus primeros pasos, 100 puntos personales en productos. 

El 50%. Todas las compras se adquieren con un 30% menos. 

Para tener una ganancia Mayor al 30%; que no es un descuento sino un REMBOLSO que te devuelve la empresa por tus compras personales: 

Invierte en 100 puntos o más. Compra juntos, o acumula, cualquier cantidad de puntos mayor a 99. 

Si compras 100 puntos juntos en una sola vez tendrás un 5% de reembolso (2 Estrellas) en las próximas compras. Los que siguen, se acumulan sin descender al final de cada mes hasta que llegues al 20% (3 Estrellas = 300 ptos.) y 24% (4 Estrellas = 1200 ptos.)

El Plan de Compensación de Tiens, (ver manual) empieza con el 30% de descuento de entrada como Distribuidor "1 Estrella" . Entras automáticamente al segundo Status cuando califiques con 100 puntos personales; "2 Estrellas". 

PUNTOS GANANCIAS POR VENTA DIRECTA
0 - 99 30%; 100 - 299 35%; 300 - 1199 50%; 1200 en adelante 54%; 58% ; 62%; 66% y 70%...de acuerdo al Status alcanzado con tu red y llega hasta "8 Estrellas". 

En el transcurso del tiempo que vas acumulanto puntajes y una vez llegado a la categoría o Status alcanzado.... No desciendes nunca.

(Es decir que los puntos se van acumulando mientras estés en proceso de calificación y una vez llegues a dichas posiciones nunca la pierdes; aunque luego no hagas nada por años!!!!....EL SISTEMA ES 100% ACUMULATIVO!!...ES EXCELENTE!!!)

Compras en la Bodega 

Cuando compras en la bodega de Tiens tienes que llevar tu número de identificación de Tiens, el que aparece en la solicitud. La bodega te surte con un descuento del 30% para todos por igual. Aquí puedes pagar en efectivo, o con tarjetas de crédito. 

Todos compran directamente en la empresa a no ser de localidades mas lejanas que hacen pedidos grupales y los recibe un distribuidor y luego este se encarga de entregárselo a su red.

¿Cómo hacerte un Distribuidor de Éxito 3 ESTRELLAS desde el comienzo? 

Ser distribuidor de éxito 3 Estrellas desde el comienzo significa comprar 300 puntos por única vez.  Es la mínima inversión con la máxima ganancia. Es el primer paso del liderazgo, porque adquirir tu Paquete de Negocio (Kit) significa que quieres ayudarte tú, pero  al comprar 300 puntos de volumen significa que estás pensando en servir a 3 o 5 personas más. 

Para comprar 300 puntos se necesita invertir aprox $945 pesos arg.( 300 dól.), para comprar productos cuyo valor de venta es de aprox 1230 pesos. Por lo tanto, inviertes aprox 945$ y ganas 284$ y obviamente aparte de que recuperas la inversión. Si vas a acceder de esta forma debes estar atento y en contacto con tu patrocinador para que te mantenga informado porque la empresa todos los meses saca promociones espectaculares donde ingresando directamente como 3* tenes descuentos especiales y productos de regalo. A veces las promo suelen ser del 100%, osea comprando 4 productos te llevás otros 4 de regalo, osea que conseguirías el producto a mitad de precio.
La mayoría de los distribuidores tardan entre una semana a tres semanas en ubicar los productos de estos 300 puntos. 

Razones para hacerte un Distribuidor de Exito 3 Estrellas  desde el Comienzo:

1.- Ganar más dinero. ¿Quieres ganar más dinero? ¿Quieres ganar dinero rápido? ¿Adivina cuál es la solución? Hazte Distribuidor de Exito 3 Estrellas desde el Comienzo. 

2.- Prueba ser inteligente. ¿Una persona lista que haría? ¿Se quedaría al 30% o trataría de ganar el 50%? 

3.- Tener otros Distribuidores de Exito 3 Estrellas desde el Comienzo. ¿Te gustaría tener a otros distribuidores de exito 3 Estrellas desde el comienzo? Adivina cual es la clave para tener otros distribuidores de exito 3 Estrellas. Primero hazte Distribuidor de éxito 3 Estrellas  TÚ, ponles el ejemplo, demuéstrales que los productos se venden y haz que vean cuánto dinero estas ganando. Sí tu no lo haces y sólo quieres que ellos lo hagan, ellos no lo van a hacer. Ellos van a esperar a que tú lo hagas primero. Si tú no lo haces ellos van a tener dudas. Dirán que si es tan bueno como dices, por qué no lo haces tú. Si demuestras miedo, ellos tendrán miedo. 

4.- Ganar Bonos Diferenciales de Status. Seguro que también vas a conseguir distribuidores y todos inician como 1 Estrella, así que si tú sigues como 1 Estrella igual que ellos no vas a ganar nada con lo que ellos vendan, en cambio si estás en 3 Estrellas te vas a ganar el 20% de lo que ellos vendan. 

5.- Prueba que eres serio. Es la mejor forma de demostrar que realmente eres serio y que te quieres comprometer con tu negocio y entre más comprometido estés, más seriedad le pondrás a tu negocio y más beneficios obtendrás de él. La seriedad es el mejor ingrediente que alguien le puede poner a su trabajo en este negocio, porque este solo ingrediente hace el 100% de la diferencia sobre lo que obtengas en los próximos 3 a 5 años. 

6.- Prueba que estas dispuesto a trabajar. El invertir en los 300 puntos es la mejor forma de probar que estás dispuesto a trabajar y a poner tu esfuerzo en este negocio y no conozco a nadie que ponga su mejor esfuerzo en esto y finalmente le vaya mal, a toda la gente seria que he conocido, a la totalidad de ellos les ha ido mucho mejor de lo que ellos mismos esperaban, ¡Mucho mejor! A nadie le ha ido mal, he visto algunos a quienes les ha costado mucho trabajo, pero para la gente seria trabajar más no es problema, siempre están dispuestos a dar más y, finalmente, han obtenido excelentes resultados con ingresos que superan con mucho los que tenían antes de estar en Tiens. 

7.- Más entrenamiento. El que sabe más es el que gana más. Los Distribuidores de Éxito 3 Estrellas tienen derecho a una mayor capacitación especial y entrenamiento, donde se las capacita en técnicas más avanzadas de trabajo, para que puedan pasar rápidamente al próximo paso - "4 Estrellas". 

8.- Reconocimiento, más atención, más dirección personal, más instrucciones y más ayuda.

9.- Necesitamos, mejor dicho…TU NECESITAS PARA TU NEGOCIO….. que tu aprendas a consumir y recomendar los productos para que también luego puedas enseñarlo a hacer a tus distribuidores, por eso no hay nada mejor que hacerlo llegando al Status 3 Estrellas, que es totalmente accesible para que cualquier persona pueda trabajar con su entorno y no tener que tratar con desconocidos ni tocando puertas. 

10.-Desafío. Yo se que da miedo comprar esos ...productos juntos. Yo también lo sentí. Y si me dices que tienes miedo, no te puedo culpar, se necesita valentía para comprar esos 300 puntos, se necesita valentía para tener éxito. Si te falta valentía no te puedo culpar. 

Como convertirte en "4 Estrellas" 

Hay dos formas, una es haciendo 1200 puntos personales tomándote todo el tiempo que quieras, ya sea un mes , dos meses, 5 meses, un año o 10 años..etc.... y  la otra es haciendo 1500 puntos pero con tu grupo de distribuidores mínimo 3 patas con un distribuidor "3 Estrellas" en cada una y un puntaje acumulado de 1500 pv. o dos patas con un 3* en cada una con un puntaje acumulado de 3000pv.  Los puntos pueden ser de tus compras personales y/o de tu red de distribución. Tambien lográs ser 4*, y esta es la más recomendable, con 4 patas y un distribuidor 3* en cada una, mediante esta forma cumplimos con lo que dijimos mas arriba del total grupal de 1500pv.

Todo volumen que hagan tus distribuidores, se suma al tuyo. 

La forma más fácil de hacerte "4 Estrellas", es que te hagas Distribuidor de éxito 3 Estrellas, comprando 300 puntos  y consigas a 4 distribuidores tuyos de primer nivel y también se hagan Distribuidor de éxito 3* comprando 300 puntos cada uno ó consigas a 3 distribuidores que comiencen con 300 puntos cada uno y un volumen grupal total de 1500pv. Porque los 300 puntos de ellos, se suman a tus 300 puntos. Y en tu volumen tendrás 1200 puntos pero como la empresa te pide 1500 puntos tú y con todo tu grupo deberán hacer los 300pv que faltan o sinó inscribe a un 3* más con los que automáticamente calificas a "4 Estrellas". 

- Cuando ya calificaste a 3 o 4 Estrellas: 

Cuando logras los puntos requeridos para ser 3 o 4 Estrellas automaticamente el sistema de la empresa te califica a dicha categoría y comenzará a funcionar a partir del mismo momento y mes en que dicha condición fue cumplida.

Es tu responsabilidad manejar tu negocio, pero recuerda que también es tu responsabilidad preguntar a tu patrocinador tus dudas, así que, coméntale tus progresos, pide consejo y dirección, pide información, entre más información tengas, mejores conclusiones obtendrás y no hay nada malo en preguntar lo que no sabes, porque siempre hay algo que no sabemos. Siempre es bueno que alguien te diga y te haga ver lo que tú no ves. Es obligación de tu patrocinador dirigirte, tu patrocinador no tiene la obligación de regalarte ni fiarte los productos ni de financiar tu negocio, aparte de que está prohibido comprarle a tu patrocinador a no ser que tu patrocinador te pida los productos en la empresa por orden tuya pero luego en general todos compramos directamente en el almacén de la empresa y ésta lleva todo el papeleo. Tú eres independiente, tu éxito depende de ti, no de tu patrocinador, ni de nadie más. Lo mejor que puedes hacer es no esperar nada de nadie, más que de ti mismo. 

