Mengapa memulai bisnis ?
Tujuan pribadi

· menciptakan pekerjaan bagi diri sendiri

· membangun perusahaan yang sukses dan menghasilkan uang

· membangun dan mengembangkan anak perusahaan

· membuat hidup yang lebih baik daripada menerima upah/ gaji

· membangun bisnis keluarga

tujuan yang berhubungan dengan badan hukum

1. bisnis

· memulai dengan pelayanan yang luas, tetapi mengembangkan suatu tempat di pasaran

· memulai dengan sebagian kecil produk dengan tujuan menjadikannya pemimpin di pasaran
· menyediakan jasa khusus untuk menetapkan kelompok industri

2. Pertumbuhan

· pertumbuhan yang pesat dan menembus pasar diikuti memperoleh keuntungan

· membuka jaringan cabang nasional atau dealer resmi/ distributor
· mengendalikan, pertumbuhan yang stabil dan perluasan dari x% setiap tahunnya

· membatasi ukuran bisnis dalam jumlah pelanggan dan karyawan
3. Karyawan

· mempekerjakan anggota keluarga dan teman-teman saja
· membangun sebuah tim yang memiliki penampilan berkualitas yang menekankan loyalitas

· menawarkan kondisi dan bayaran yang sangat baik untuk yang bersemangat tinggi dan sebaliknya bagi yang berpenampilan buruk.

Akibat-akibatnya

1. bisnis

· pada akhirnya menjadi konglomerat seiring dengan peningkatan penghasilan
· menyisakan fokus khusus dan membangun perusahaan dengan pertumbuhan internal

· menyisakan sedikit dengan pertumbuhan kecil dan tujuan lokal

2. pertumbuhan

· pertumbuhan kecil untuk fokus yang terarah dan tujuan lokal

· mengambil banyak resiko, dengan penerimaan utang yang besar dan kehilangan harta
· mengambil resiko2 kecil namun terkalkulasi untuk mempertahankan/ membuat pertumbuhan yang konservatif.

· Menerima sumber dana lain dan pemilik saham lain

· Mengambil resiko minimal, dengan sedikit pinjaman dan pemegang saham

3. karyawan

· tidak memiliki karyawan, jauh dari bantuan yang biasanya atau subkontraktor

· tidak tertarik pada loyalitas karyawan dengan tingkat turnover yang masih dapat diterima

· loyal dan stabil yang mengidentifikasi dan mendukung perusahaan

· bisnis keluarga dengan sedikit orang luar dan keengganan untuk menerima orang luar. Loyalitas yang ekstrim dan nepotisme.
Beberapa kesulitan :

· suatu keharusan untuk siap memberikan 100% (bahkan lebih) komitmen dari usaha mereka sendiri untuk membuat bisnis atau produk baru mereka sukses
· suatu keharusan untuk mendengarkan. Sebelum anda memulai sebuah bisnis, tanyakan konsumen potensial apakah mereka mau menggunakan jasa anda.

· Bertanya bagaimana caranya bisnis/ produk dapat ditingkatkan

· Pada kebanyakan kasus apa yang mereka inginkan berbeda daria pa yang akan anda tawarkan.

· Temukan/ cari apa yang diinginkan konsumen potensial untuk beli

Jangan berasumsi bahaw bisnis atau produk anda adalah ’good product’
· banyak orang mengatakan pada diri mereka sendiri bahwa bisnis/ produk mereka adalah produk yang bagus, memproduksi produk yang tidak dicoba dan tidak teruji kuantitasnya, dan menolak untuk mengadakan penelitian pasar

· mereka paranoid mengenai saingan bisnis yang akan mencuri ide merka dan menyalahkan masyarakat luas jika tidak ada yang mau membeli produk mereka
· apakah anda mengerti budaya dan aturan barang yang akan anda jual?

· Keharusan untuk waspada terhadap kenyataan komersial?

· Keharusan untuk meneliti pasar, melakukan penelitian dan pengembangan.
· Banyak orang menemukan bahwa sulit untuk menerima kenyataan pengecer dalam kebanyakan kasus mendapat keuntungan lebih banyak daripada pembuat.

· Mungkin akan berbulan-bulan untuk membayar produk/ jasa anda.

Apakah anda mengerti bagaimana fungsi menjual dan memasarkan dalam dunia perdagangan?

- banyak orang yang bukan berlatar belakang sales berpikir dapat menjual lebih banyak daripada orang yang sudah berpengalaman di bidang sales dan marketing.
Mereka jarang melakukannya.

· kelesuan berbisnis secara umum yaitu mengubah dan membuat produk baru.

· Penelitian dan pengembangan termasuk kesuksesan suatu produk baru dalam kurun 1 – 3 tahun.  Ide yang bagus yang muncul di malam hari akan butuh pengembangan ??
· Kebutuhan untuk anggaran periklanan dan total penjualan dan pemasaran.
· Kebutuhan produk untuk sesuai dengan harapan konsumen berdasarkan peraturan dan standar industri dan pemerintah.

· Kebutuhan untuk mendengar 

Meluncurkan Produk Baru, Servis, atau Ide baru?

Pasar merupakan orang-orang dengan:

1. Kebutuhan dan keinginan

2. Uang untuk dibelanjakan

3. Kerelaan untuk membelanjakannya

Apakah isu ini berhubungan dengan bisnis baru anda?

Surat Langsung


Ketentuan umum untuk memasarkan dengan menggunakan surat langsung:
· 3 lembar yang dikirim memuat 65% surat resmi.

· Lalu 25 % nya lagi merupakan brosur.

· Dan 10 % nya lagi merupakan lembar pemesanan.

Dari total surat langsung yang disebarkan, jika 2 % memberikan respon berupa pasanan dianggap rata-rata.
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