

DEFINICION DEL SERVICIO DE FACTORAJE O
 FACTORING INTERNACIONAL


FACTORAJE es el proceso de adquisición de las Cuentas por Cobrar de una empresa mediante un descuento. Las Cuentas por Cobrar se generan cuando el Proveedor/Vendedor/Exportador envía una factura comercial a un Importador, luego de la entrega de un producto o de la finalización de un servicio y cuando el Proveedor/Vendedor ha ofrecido, o dado al importador, un plazo para el pago. Dichos plazos van típicamente, desde los 30 hasta los 90 días. 

Existen dos tipos de Factoraje:

· Sin Recurso: Constituye el acuerdo más general, involucra, los servicios de financiamiento, asunción del riesgo donde el factor asume todo el riesgo de incobrabilidad de las Cuentas por Cobrar del Exportador, salvo que esta sea motivada por deficiencias del producto o servicios entregados. En la práctica el Factor no acepta las cuentas correspondientes a algunos deudores, específicamente de aquellos que tengan disputas comerciales con el Exportador o con otros vendedores. Cuando esto ocurre la entidad se reserva el derecho de reasignar la cuenta al exportador o de solo aceptar aquellas en las que no exista ningún tipo de problema. Se le conoce también como Factoring Puro. 

· Con Recurso: Son convenios que no involucran la asunción del riesgo crediticio por parte del Factor. El exportador mantiene el riesgo de incobrabilidad, por lo que al vencimiento de las Cuentas por Cobrar debe devolver al factor el monto anticipado más los gastos e intereses acordados, en el caso que el importador no cumpla con el pago.

Los seis pasos para estructurar una operación de Factoraje son: 
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1 =>  Información al importador. (Buyer)
El exportador entrega información al importador de las características de la operación de factoring.  

2  => Verificación de referencias por el Factor
Los importadores son verificados tanto histórica como financieramente, para determinar el grado de riesgo del otorgamiento de una línea revolvente. 

3  => Exportación al importador (buyer)
Se realiza el embarque y se obtiene la conformidad de recepción de las mercancías.
4  =>  Venta de facturas (cuentas por cobrar) al Factor
Se envían las facturas endosadas a favor del factor y se recibe el 80% del total facturado menos los descuentos convenidos.

5   =>  Pago de facturas por el importador al Factor  

Al vencimiento el importador cancela (100%) las facturas al Factor.

6 => El Factor cancela las facturas.
Recibida la cancelación de las facturas, procede a abonar al exportador el saldo del 20% menos los descuentos convenidos.

RAZONES PARA USAR FACTORAJE


La principal es mejorar el flujo de efectivo mediante el establecimiento de líneas de crédito inmediatas, al usar sus cuentas por cobrar y facturas comerciales sin incurrir en deudas con instituciones financieras nacionales o internacionales. 


Además con el Factoraje, su empresa nunca más tendrá que esperar 30, 60 o 90 días para el cobro de sus Facturas.

Las principales ventajas son:

· Cobrar sus Facturas en forma inmediata. 

· El Factoraje es fácil, rápido y eficaz
· Incrementar las oportunidades de Ventas. 

· Reducir el número de cuentas por cobrar de su empresa. 

· Ofrecer financiamiento a nivel internacional a sus Importadores. 

· No comprometer el capital de trabajo. 

· No utilizar las líneas de crédito nacionales. 

· Obtener ventajas en descuentos por pronto pago a Proveedores y descuentos por volúmenes de compra. 

· No ofrecer descuentos por pronto pago a los Importadores.
· El Factoraje ayudará a los Importadores a incrementar sus líneas de Crédito. 
Las principales desventajas son:
· Este método de financiación es inconveniente y costoso cuando las facturas son numerosas y relativamente pequeñas en su cuantía, incrementa los costos administrativos necesarios.
· Se considera la factorización como un signo de debilidad financiera que puede afectar los negocios futuros, porque la empresa está usando como garantía un activo altamente líquido.
· Una empresa que este en dificultades financieras temporales puede recibir muy poca ayuda.
· Las empresas que se dedican al Factoring son impersonales, por lo tanto no toleran que su Importador se deteriore por algún problema, porque es eliminada del mercado.
· El Factor sólo comprará la Cuentas por Cobrar que quiera, por lo que la selección dependerá de la calidad de las mismas, es decir, de su plazo, monto y posibilidad de recuperación.
Características:

· No hay restricciones en el financiamiento de algún bien o servicio exportable.

· No hace falta constituir garantías de ningún tipo. 
· No hay límites para su línea de crédito, ni para el número de Importadores a financiar.  

· Una vez establecida la línea de crédito el proceso es rápido y eficiente.

· Tiene costos y tasas de interés a nivel internacional.

· Ofrece una transparencia total en las operaciones.

· El Factor no toma ningún "riesgo comercial" (producto defectuoso, rechazos, etc.), solamente "riesgo financiero" (no pago de factura por parte de Importador).

· El Exportador es el encargado de presentar la documentación debida para el cobro de sus facturas, directamente al Factor, excepto en los países en los cuales tenga representación.
· Monto mínimo: 
 € 5,000.00 
· Monto máximo: 
NO hay monto máximo (éste límite queda sujeto a la capacidad de crédito del Importador y será fijado en el momento de analizar la aplicación de crédito).
· Para operar no se necesita contar con un contrato de un Banco Nacional en el país del exportador.
Los requisitos para proceder al desembolso son:
· Factura comercial expedida por el Exportador. 

· Contrato de Factoring entre el Factor y el Exportador. 

· Documento de Acuerdo de Endoso de Factura firmado por el Importador.

· Contrato de Compra/Venta ejecutado previamente con el Importador. 

· Bill of Lading con el producto consignado al Comprador o al Factor si éste actuara como Importador. 

· Packing List. 

· Todos los certificados de control de calidad pedidos por el Importador. 

· Documento de Consentimiento del Importador, aceptando el producto en base a toda la documentación presentada.

 


El tiempo promedio que toma calificar al Importador/Comprador y el procedimiento es en base a la disponibilidad de reportes de crédito de los compradores, que demoran 24-48 horas por tener servicios "on line" con varios Bureaus de Crédito. Si el Importador no aparece en ningún bureau de crédito, entonces se le solicita que llene una aplicación de crédito e incluya referencias comerciales y bancarias. 


Los porcentajes de descuento y las variables que determinan el costo son:

· Varían entre el 2% y el 7% del valor de la factura, por mes. El descuento se hace directamente de la factura comercial siendo el exportador o emisor de la factura quien absorbe/paga por el descuento.


Las variables que influyen en el costo son: 

· Calidad del crédito del Importador. 
· La tasa de interés LIBOR.

· El spread asignado a la operación.

· Los honorarios de la facilidad asignados a cada factura.
· Volumen en US$ a descontarse mensual/anualmente. 

· Días de financiamiento promedio de las facturas comerciales (30, 60, 90 días etc.) 

· Número de facturas por mes y monto promedio de las mismas. 

· Coeficiente de Riesgo a nivel Industria y Categoría de Producto. 

· Experiencia del exportador.


Los recientes contratos realizados consideraban una tasa Libor de 90 días, spread de 6% y honorarios de la facilidad del orden del 2%


Solicite una cotización formal de este servicio y obtenga una línea de factoring  internacional. Nuestros honorarios por la obtención de la línea se cobran por éxito en la gestión.
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