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ANTECEDENTES PERSONALES

Nombre: 

Juan Carlos Castro Rehbein

RUT: 

12.345.363-8

Fecha Nacimiento: 
05-Jun-1971

Nacionalidad: 
Chilena

Estado Civil:

Casado

Titulo Profesional:
Ingeniero Civil / MBA Internacional

Contacto: 

jxcastro@hotmail.com / jxcastro@lemna.com
Fono:

1-651-698 3196

ESTUDIOS

Master of International Management y Mini-Master of e-Commerce. Universito Of Saint Thomas, Saint Paul, Minnesota, USA.

Concentración en Marketing Internacional.

Graduación: Julio 19, 2002.

Ingeniería Civil. Universidad de Concepción, Concepción, Chile.

Graduación Mayo 1996.

Beca de Honor Enrique Molina Garmendia.

Graduación:  Julio, 1996. 

LENGUAJES & HABILIDADES

Español: 
Nativo

Inglés:
Avanzado

Alemán: 
Básico

Computador al nivel de usuario: MS Office, Corel, Power Point, Project Planning, Front Page, entre otros.

EXPERIENCIA LABORAL

Lemna Internation Inc. Minnesota, USA.  



Febrero 03 - Presente

Business Development para Latin America. 

Identificar y establecer oportunidades de negocios en América Latina y países de la Unión Europea. Planificar y sostener reuniones con clientes para ofrecer nuestra tecnología, productos y servicios.  Negociar y coordinar actividades de administración de proyectos y manejo de contratos en la implementación de proyecto en Venezuela y México. Preparar propuestas para proyectos en diversos países como: Inglaterra, España, Venezuela, Chile, Panamá, y Croacia.  Crear herramientas de marketing para promover nuestra tecnología, productos y servicios.

Benegas Trade Comapany. Minnesota USA. 



Julio– Septiembre 02
Importador de Vinos.


Practica en Marketing & Ventas. Establecer portafolio de clientes en Minnesota y Wisconsin y organizar visitas para ofrecer nuevos vinos de Chile y Argentina en el mercado. Realizar estimación de costos y cálculos de precios promocionales para penetrar con el producto. Estudiar diferentes modos de canales de distribución para satisfacer clientes con precios competitivos.  Crear plan de negocios para el start-up de la empresa.

Universidad de Saint Thomas. Asistente de Investigación en Finanzas. Enero 01-Enero 02

· Asistir en la preparación de análisis financiero para compañías americanas como North West Airlines, IBM, St. Paul Companies, y Xcel Energy Center.

· Asistir en la preparación de programas de estudio en la escuela de graduados de la Universidad de Saint Thomas: Mini MBA, Mini MIM.
Bechtel Corporation, Chile.

· Promoción a Ingeniero Calculista (Santiago, Chile)


Dic 1998-Abril 2000

Diseño estructural y coordinación con terreno para el proyecto Escondida Fase IV (Proyecto de 1.100 millones de dólares) perteneciente a Broken Hill Proprietary (BHP). Coordinando Topografía  y visitas a terreno en etapa preliminar del proyecto. Diseñando estructuras en etapas avanzadas.

· Ingeniero Civil de Terreno (Los Vilos, Chile)



Dic 1997-Dic 1998

Asistencia a contratistas en las labores de construcción y control de calidad QA/QC en el proyecto Los Pelambres (Proyecto de 1.400 millones de dólares) perteneciente a la Compañía Minera los Pelambres. Llevando a cabo la coordinación interdisciplinaria entre cliente y contratista en terreno. Realizando controles de calidad y reportando informes de no-conformidad, cambios y aclaraciones de diseño por terreno, repuestas a solicitudes, cubicaciones y solicitudes de materiales por terreno. 

· Promoción a Ingeniero Terreno (Copiapó, Chile)


Nov 1996-Nov 1997

Asistencia a contratistas en las labores de construcción y control de calidad QA/QC en el proyecto Los Pelambres (Proyecto de 450 millones de dólares) perteneciente Phelps Dodge.

· Ingeniero Trainee (Antofagasta, Chile)



Julio 1996-Nov 1996

Asistencia a contratistas en las labores de construcción y control de calidad, procedimientos, materiales y avance de proyecto para el proyecto mejoramiento de Planta Coloso, perteneciente a Broken Hill Proprietary (BHP)

Testing Ltda. (Santiago, Chile)





Octubre 95 – Dic 95
Ingeniero Civil (Practica) 

Estudio del estado del sistema de transportación urbano para la segunda región de Chile. Colección cuantitativa y cualitativa de datos en terreno.

Ingreso de datos en sistema computacional de MINVU para establecer prioridades y ayudar en el proceso de toma de decisiones de reparación / construcción de calles y establecer presupuestos. 

SEMINARIOS en USA

· Nuevas Regulaciones NAFTA 2001 y Sistemas de Manejo de Exportaciones. Minnesota World Trade Association. Marzo 2001.

· Conducción efectiva de e-Business. Midwest Direct Marketing Association. Abril 2001

· E-solutions para e-Business (3M) United States Department of Commerce. Abril 2001.

ACTIVIDADES

· Miembro de la Sociedad Hispana de MBAs (NSHMBA)

· Voluntario para Midwest Direct Marketing Association (MDMA)

· Voluntario para Minnesota World Trade Association (MWTA)
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