PAGE  
2

RESUMEN
 Central Mayorista de Antioquia 
“Transferencia de Tecnología para la Modernización de la Sección de Frutas y Hortalizas
1) Introducción:

La Central Mayorista de Antioquia como actor de la cadena agroalimentaria, se ha preocupado por contribuir al mejoramiento de la calidad de vida de los productores-proveedores, mediante el desarrollo del proyecto “Transferencia de Tecnología para la Modernización de la Sección de Frutas y Hortalizas” abarcando aspectos importantes como la asesoría directa, la capacitación, la realización de material didáctico, la conformación, acompañamiento y seguimiento de asociaciones de productores y la investigación para el desarrollo de protocolos de manejo de frutas y verduras que va dirigido al mejoramiento de la bases científicas que redunden en el aumento de la calidad e inocuidad de los productos que se comercializan dentro de la central de abasto.
Este proyecto se desarrolló en diferentes líneas de acción, tales como: capacitaciones en precosecha, cosecha, poscosecha, buenas prácticas agrícolas, empresarismo, asociatividad, asesoría técnica; realización de días de campo; seminarios; giras regionales, nacionales y a la Central Mayorista; elaboración de material de capacitación como cartillas, plegables, pendón, videos educativos, boletines coleccionables. Además se desarrollaron investigaciones en temas de agroindustria y de desarrollo de empaques para frutas y hortalizas, con el objeto de obtener prototipos para los seis (6) productos que se priorizaron dentro del proyecto.
El programa de Modernización del Sector de Perecederos fue dirigido a comerciantes de La Central Mayorista de Antioquia y a asociaciones productores de yuca, plátano, mora, tomate de mesa, repollo y lechuga, en los municipios de Marinilla, El Peñol, Jardín, Jericó, Turbo, Mutatá, Envigado y Guarne,  todos del departamento de Antioquia.
2) Antecedentes:

La preocupación de los comerciantes de la Central Mayorista de Antioquia por la gran cantidad de desechos orgánicos y las abundantes pérdidas poscosecha de frutas y hortalizas, por el mal manejo de los productos desde etapas anteriores a la comercialización, motivó a realizar un trabajo conjunto de capacitación unido a diferentes instituciones para fomentar una cultura de cambio a productores y comercializadores, con el fin de ofrecer al consumidor final, productos de excelente calidad, presentación y precio.
Para su desarrollo, previamente se elaboró un diagnóstico en el que se encontraron, entre otras, las siguientes debilidades: plagas y enfermedades dentro de los cultivos por la falta de asesoría técnica para productores y comercializadores, canales de comercialización inadecuados, uso irracional de pesticidas y agroquímicos, poca cultura de emprendimiento, mal manejo postcosecha en los diferentes eslabones de la cadena, normas de higiene y saneamiento básico inexistentes.
3) Descripción del problema:
La calidad de los productos que se comercializan no es óptima, se tiene baja productividad en las zonas de producción y mal manejo postcosecha tanto en éstas como en los centros de comercialización.

El deficiente manejo de frutas y hortalizas en toda la cadena, se refleja en pérdidas de alimentos y pérdidas económicas de las cuales no se tiene una cuantificación clara.  La causa está dada por la deficiente manipulación, empaques inapropiados, transporte inadecuado, mala selección y clasificación del producto, deficientes técnicas de almacenamiento y manejo en plaza de mercado, principalmente. Estas pérdidas cuantificadas representan diariamente 25 toneladas de residuos orgánicos e inorgánicos en la Central, de estas 25 toneladas, 7 son inorgánicas y 18 provienen de material orgánico, representado en frutas y verduras.
Así mismo, la falta de herramientas culturales y de fortalecimiento gremial para motivar a los agricultores a realizar siembras programadas, ya que no se tiene una comercializaron asegurada, ni se cuenta con el conocimiento técnico para incorporar labores adecuadas en las etapas de precosecha, cosecha, poscosecha.  Adicionalmente los productores no cuentan con una figura legal para buscar canales de comercialización.
4) Justificación: 
El sector agrícola se debe preparar para enfrentar los retos para el aseguramiento de la calidad de los alimentos, y de esta manera garantizar la salud humana de los consumidores, así como para enfrentarse a los acuerdos internacionales como el TLC, el Eurepgap, entre otros. 
Es por esto que se deben generar proyectos que le transfieran al productor los conocimientos necesarios para fortalecer las labores que realizan en sus cultivos, así como la vinculación de instituciones que le faciliten el acercamiento de productores y comercializadores para garantizar acuerdos comerciales que faciliten el mercadeo de los productos de una manera más eficiente, evitando los sobrecostos generados por la intermediación.
5) Objetivo general:
Optimizar los métodos, procedimientos y operaciones en postcosecha y comercialización a través del mejoramiento de los niveles de calificación y desarrollo de los aspectos técnicos y tecnológicos de los proveedores y comercializadores de la Central Mayorista de Antioquia, mediante la realización de capacitación en el área de gestión empresarial, poscosecha y comercialización de frutas, hortalizas, raíces  y tubérculos.

6) Metodología:

El proyecto está dirigido a productores y comerciantes.  Se escogieron asociaciones o grupos de productores que en el momento estuvieran produciendo y comercializando alguno de los productos que fueron priorizados (yuca, plátano, mora, tomate de mesa, repollo y lechuga). Se realizó el contacto para realizar la capacitación a través de talleres en las áreas de empresarismo, buenas prácticas agrícolas, precosecha, cosecha, poscosecha. Estos talleres fueron complementados con días de campo, giras regionales y nacionales, ya que aportan conocimientos y permiten estar al tanto de otras experiencias exitosas, además unen y motivan a los participantes de estos procesos de transferencia de tecnología.

Se contempló la realización de contactos comerciales mediante la realización de giras a la Central Mayorista de Antioquia, donde los productores pudieran tener un contacto directo con el comercializador, desarrollar negocios y disminuir la intermediación. 
Con los comerciantes de La Central Mayorista de Antioquia se realizó un trabajo de capacitación con ellos y con sus empleados, especialmente los que trabajan con frutas y verduras, para lograr un impacto real en la modernización de estos productos. Esto complementado con giras nacionales, donde los comerciantes participaron en ruedas de negocios y pudieron realizar un verdadero intercambio comercial, fomentando la comercialización directa del productor y el comercializador.  Con estas estrategias, los comerciantes se motivaron a cambiar la tradicional forma de manejar sus negocios, realizando modificaciones tanto físicas como de exhibición, partiendo de la base del mejoramiento en busca del incremento en las ventas.
Para el logro de las metas se gestionó la vinculación de empresas externas a La Mayorista y se conformó el Comité Sectorial.
Así mismo se realizaron Jornadas divulgativas con el fin de promover el sector agroalimentario y sus nuevas tendencias, así como el consumo de frutas y hortalizas, a través de la elaboración de plegables con recetarios y con el diseño y presentación de la campaña consuma vida, consuma frutas y hortalizas. 

Se elaboraron varios materiales didácticos, entre ellos, siete (7) videos educativos, seis (6) que tratan el tema de la precosecha, cosecha y poscosecha en los seis (6) productos priorizados y un video más en Merchandising.  Se realizaron 24 boletines coleccionables con temas de interés para el sector agroalimentario, un plegable donde se cuentan las diferentes fases del proyecto. Tres cartillas: en manejo Postcosecha, enfermedades de Crucíferas y la última en formato de pagina Web (CD) que trata el Cultivo del Tomate de mesa a libre exposición y bajo invernadero.  
Para actualizar nuestros usuarios y validar la información se realizaron varias jornadas de transferencia de tecnología y de resultados, al iniciar, durante y al finalizar el proyecto, en seminarios locales en la ciudad, en el departamento de Antioquia y en el país.
En el documento se muestran los resultados inmediatos verificables, de manera detallada y por producto, cual fue la situación encontrada, antes de la ejecución del proyecto y luego de culminadas las metas.
Se tuvo también la vinculación de la comunidad en la incorporación de buenas prácticas agrícolas en las labores de precosecha, cosecha y postcosecha bajo las recomendaciones impartidas por los asesores y técnicos participantes del proyecto; conformaron grupos de trabajo para recibir las capacitaciones; construyeron invernaderos para realizar cosechas programadas y así poder obtener una mejor cosecha, haciendo un control del clima (tomate); compraron semillas mejoradas e incorporaron la canastilla como herramienta de empaque en las zonas de producción para disminuir las pérdidas postcosecha en sus fincas. Se comprometieron y conformaron asociaciones y participaron en giras.  Finalmente los productores y comerciantes realizaron acuerdos comerciales para realizar la venta de sus productos.

El informe presenta un cuadro con los recursos invertidos en el proyecto discriminados de acuerdo con la procedencia del aporte, ya que se realizó bajo un convenio entre La Mayorista y el SENA (recursos Ley 344), firmado en septiembre de 2003 y culminado en diciembre de 2005.
Finalmente se presenta el cronograma ejecutado con las metas y los meses de entrega de los documentos soporte y se relacionan las personas que acompañaron el proceso, desde el comienzo hasta el cierre.
En la Central Mayorista se encuentran soportadas las asistencias a capacitaciones, giras y jornadas, con formatos de asistencias, fotografías, videos y demás soportes logrados, que se encuentran disponibles para ser consultados por la coordinación de los premios y/o cualquier otra persona o institución que así lo requiera.
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