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GOALS PENILAIAN FAST
S : Spesific (Harus Jelas) Nilai 1: Jikadibawah Anda
M : Measurable(Dapat Diukur) Nilai 2: Jikasamadengan Anda
A : Achievable (Dapat Dicapai) Nilai 3: JikadiatasAnda
R :Realistic(Realistik) PENILAIANSP
T :Timebond (AdaBataswWaktu) Nilai4 9d 6 : Gunakan untuk berlatih membuat janji & presentasi.
E :Exiting(Menyenangkan) Nilai 7 s/d 9 : Gunakan untuk presentas homemeeting.
R :Reward(Penghargaan) Nilai 10/d 12: Undang L EADER Andauntuk presentasi & follow-up.
g‘nfge(swerhana) Sebuah SUKSES lahir bukan karer_1a kebetulan_gtaq keberuntungan
Easy (Mudah) semata, Sebuah SUKSES terwujud karena diikhtiarkan melalui
Achievable(BisaDicapai) PERENCANAAN, KERJA KERAS, KEULETAN dan NIAT BAIK.
Baive(® A
gf'é;'tel\(/z?}; ?é??f) RumusSUK SES: /& gzﬁf;u%tﬁew ()) r):QCTION AZO ]\‘i]‘?
Never GiveUp (Pantang M enyer ah) ' A
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