Capítulo V
    Conclusiones y Recomendaciones

5. Introducción

Venezuela continúa teniendo una de las más altas tasas de inflación del mundo. La inflación hace que la Moneda como unidad de cuenta, pierda el atributo de servir de unidad de medida homogénea de las transacciones económicas.

Todos los indicadores de creación de valor  relacionan variables económicas medidas en  moneda, moneda como es el caso del bolívar que pierde poder adquisitivo durante la inflación, perdiendo también una de sus principales virtudes: funcionar como unidad de medida uniforme, distorsionando en consecuencia todos los indicadores de creación de valor, por lo que contribuye a la  toma de decisiones económicas sesgadas en las empresas, si no se hacen los correspondientes ajustes por inflación.

5.1 Conclusiones.

1. La inflación distorsiona, y la alta inflación como la venezolana distorsiona altamente, la medición de los efectos económicos en las empresas por que la unidad de medida monetaria, en nuestro caso el bolívar, no es estable y uniforme en el tiempo.

2. La mayor distorsión ocurre sobre las partidas no monetarias, que forman parte de las variables de las fórmulas estudiadas para medir el valor económico añadido (ROCE, EVA, ROE, EVA Pat , CVA y RIFC), por estar estas partidas denominadas en Bs. de poder adquisitivo pretérito. También resultan poco comparables las cifras de una serie de años cuando estas están expresadas en Bs. de diferentes poderes adquisitivos, ya que las variaciones pueden deberse más a la ilusión inflacionaria que ha hechos económicos.

3. Todas las medidas de desempeño económico estudiadas, utilizan el Costo de Oportunidad del Capital, cuya tasas nominales incluyen la inflación, las cuales distorsionan las comparaciones de diferentes años si no se efectúa el ajuste correspondiente.

4. Las soluciones a la distorsión inflacionaria relacionadas con la medición de la creación o destrucción de valor económico de las empresas, son básicamente dos: (a) ajustar por inflación las cifras de los estados financieros, por el Método del Nivel General de Precios según las Normas de Contabilidad de Aceptación General  y (b) utilizar tasas reales de rendimiento y costo de capital (eliminando la inflación) aplicando los conceptos de la Teoría de Fisher.

5.2 Recomendaciones.

1. Las mediciones del valor económico mediante indicadores de desempeño expresados en Bs. y sus tasas respectivas de rendimiento, particularmente los establecidos como metas estratégicas en la perspectiva financiera del Cuadro de Mando Integral (BSC), deben estar en términos reales, sin el sesgo inflacionario, para no inducir a error en la toma de decisiones económicas.
2. Los estados financieros recientes y de años anteriores, fuente de los datos básicos para las mediciones de creación de valor económico, deben estar ajustados por inflación por el Método del Nivel General de Precios prescrito por los principios de contabilidad de aceptación general, para expresarlos en Bs. de poder adquisitivo reciente.
3. El costo de oportunidad del capital utilizado para medir el valor económico, debe estar en términos reales, es decir debe excluir la inflación implícita en la tasa nominal, siguiendo los conceptos de la Teoría de Fisher, para luego aplicarla en forma coherente a la información financiera expresada también en términos reales.
4. Cuando el método de contabilidad aplicado para el ajuste por inflación haya sido el Método Mixto, deberán efectuarse los ajustes necesarios para adecuarlos al Método del Nivel General de Precios. 

