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Caso practico: Análisis de Sensibilidad – Punto de Equilibrio
   Una empresa dedicada a la fabricación y venta de accesorios para computadoras le ha encargado realizar un análisis de las diversas estrategias a seguir para la venta de Maravilla 8, un producto novedoso para la limpieza de computadoras.

   Usted debe determinar el punto equilibrio, es decir el nivel de ventas a partir del cual se recuperan los costos de producción (no se pierde ni se gana). Los costos de producción están conformados por los costos fijos y los costos variables si varían de acuerdo al nivel de producción del producto. El precio de venta de el producto maravilla 8 es de S/. 25.00.

La planilla de la empresa esta compuesta de la siguiente manera:
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Empresa Visanet S.A

i
A
3 |Composicién de la Planilla de Sueldos
4| Codigo |  Apellidosy nombres | Cargo [ Sueldo |
5 [EWP00T _ Vizaneta Giancarios Gererte 7140000
B |EMP002 | Ruiz Rensson Analsta Financiero 5/.700.00
7 |EMP003 | Ramos Rossana Secretaria 5/, 450.00
8 |EMP004  Vasquez Herbert Jefe de Ventas 5/.850.00
9 |EMPO05 | Feneyra Gissla Ventas 5/.700.00
10 EMPO0 __ Rodiguez Luis Contador General 5/.900.00
11

Total Planilla /.5,000.00]





La composición de los costos es la siguiente:
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1 |Empresa: VISANET S.A
2 | Composicidn de los costos

3 |Costos Fijos Costo Variable por Unidad

4 Descripcion [ Costo | [Descripcion Costo]
5 [Alquier & 1,00000 Materia Prima 720
B |Sueidos S7.5,000.00 0.98
7 |Publicidad .1,900.00 Combustible 056
8 |Gast. Admiist. S/600.00 Otos 0.99
9 Tot.C.Fijos [ s/.8.500.00] [Tot.C.var x Unidad | 3.73]





Cuadro de estrategias de ventas
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1_|Empresa: VISANET S.A
2 |Cuadro de Estrategia de Ventas
3 |Articulo: Maravilla 8
4 |Precio Unitario: 26.00
5
6 [Unidades Vendidas 5001000 1500 2000 2500 3000 |
7 [Costos Variables
8 |Costos Totales
9 [Total Ventas
10 |Utilidad / Perdida
11
12 |Pto. Equilibrio >>>





Realizar los cálculos respectivos para las diferentes unidades vendidas de MARAVILLA 8

Formulas a utilizar en el cuadro de estrategias de ventas

Costos Variables                =            Tot.C.Var x Unidad  *  Unidades Vendidas

Costos Totales                    =            Tot. C. Fijos             +  Costos Variables

Total Ventas                       =            Precio Unitario        *   Unidades Vendidas

Unidad/Perdida                  =            Total Ventas            -    Costos Total

Calcular el punto de Equilibrio : (Es uno Solo)

P.E:                       =                          (Tot.C.Fijos+Tot.C.Var x Unidad)   

                                                          (Precio Unitario – Tot.C.Var x Unidad)
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