GİRİŞ                                                                                                                                         Her ülke bir dünya toplumu içerisinde yaşar ve bu toplumda sınırların ötesinde ilişkide bulunur.* Bu ilişkiler siyasal, kültürel, askeri ve ekonomiktir. Biz bu ilişkilerin yalnız ekonomik olanlarıyla ilgileneceğiz. Uluslar arası ekonomik ilişkilerin temeli ülkelerarası ticarete dayanır. Ülkeler ve toplumlar arasındaki dil,kültür ve yorum farkları nedeniyle ticarette meydana gelen yanlış anlamalar ve aksaklıklar, dünya toplumunun ticarette kullanılacak ortak kurallar oluşturulmasına yol açmıştır. Bu kurallar ICC(Inernational chamber of commerce) yani dünya ticaret odası tarafından ilk kez 1936 yılında oluşturulmuş ve kısaca INCOTERMS(International commercial terms) adı verilmiştir. Kurallar zaman içinde ihtiyaçlara göre yenilenmiş ve 1990 yılında bugünkü şeklini almıştır.INCOTERMS 1990 ile belirlenen teslimat ve ödeme şekillerini, tarafların yükümlülüklerini ve risklerin nasıl bölüştürüldüğünü inceleyeceğiz.
A) DIŞ TİCARETTE TESLİMAT ŞEKİLLERİ
INCOTERMS 1990 deklarasyonunda kuralları belirlenmiş 13 çeşit mal teslim şekli belirlenmiştir. Bu mal teslim şekillerini satıcının yükümlülüğüne göre dört ayrı bölüme ayırabiliriz.* Yukarıdan aşağıya satıcının yükümlülüğü azalmaktadır.
· GURUP E     1.EXW (İşyerinde teslim;ex-words)   
Satıcının bizzat kendi kuruluşunda malları teslim sunmasıdır.
· GURUP F      1.FCA (Taşıyıcıya teslim;free carrier)

                            2.FAS  (Geminin bordasına teslim;free alongside ship)

                                 3.FOB  (Güvertede teslim;free on board)
Ana taşıma bedeli ödenmemiş olarak malların satıcı tarafından taşıyıcıya teslimidir 

· GURUP C      1.CFR (Mal bedeli ve navlun ödenmiş;cost and freight)

                          2.CIF   (Mal bedeli,sigorta ve navlun;cost,freight and insurence)
                      3.CPT  (Taşıma ücreti ödenmiş;freight carriage paid top)
                      4.CIP  (taşıma,sigorta bedeli ödenmiş;freight carriage and insurance)
Ana taşıma bedeli ödenmiş olarak satıcı tarafından teslimidir.

· GURUP D      1.DAF  (Sınırda teslim;delivered at frontier)
                            2.DES   (Gemide teslim;ex-ship)
                            3.DEQ   (Rıhtımda teslim;ex-quay)
                            4.DDU  (Gümrük resmi ödenmeksizin teslim;delivered duty unpaid)
                            5.DDP   (Gümrük ödenmiş olarak teslim;delivered duty paid)

Satıcının en çok yükümlülüğü bulunan gruptur. Mallar varış yerine teslim edilir.
1. EXW
      Malların satıcı tarafından satıcının kendi kuruluşunda (fabrika,depo,atölye vb.) alıcı için hazır hale getirilmesiyle satıcının teslim yükümlülüklerinin sona ermesini ifade eder. Bu yöntem satıcı açısından en az yükümlülük gerektiren durumdur. Malların satıcının kuruluşundan alınarak istenilen yere götürülmesiyle ilgili bütün masraf ve riskler alıcıya aittir. Ancak EXW,alıcının gerekli gümrük çıkış işlemlerini doğrudan veya dolaylı olarak gerçekleştirme olanağına sahip olmadığı durumlarda kullanılamaz. Bu durumda FCA yöntemine başvurulmalıdır.
2. FCA
      Taşıyıcıya teslim terimi,malların gümrük çıkış işlemleri tamamlanmış olarak alıcı tarafından taşıyıcı belirtilen taşıyıcıya,yere veya kişiye teslim edilmesiyle satıcının teslim yükümlülüklerinin sona ermesini ifade eder. Alıcı tarafından teslim için belirli bir nokta belirtilmemişse,satıcı daha önce belirlenmiş bir alan içinde veya yerde teslim noktasını seçebilir. Mevcut  uygulamada, taşıyıcı ile taşıma sözleşmesinin  yapılabilmesinde satıcının yardımı gerekiyorsa satıcı risk ve masrafları alıcıya ait olmak üzere kendisi harekete geçebilir. 
3. FAS

      Gemi bordasında teslim,belirlenen yükleme limanında malların gümrük çıkışı yapılmadan gemi doğrultusunda rıhtıma  yada mavnaya yerleştirilmesiyle satıcının teslim yükümlülüklerinin sona ermesini ifade eder. Daha sonraki riskler ve masraflar alıcıya aittir. Bu terim sadece su yoluyla yapılan taşımacılıkta kullanılabilir. FAS terimi EXW gibi malların ihraç yani gümrük çıkış işlemlerinin alıcı tarafından yapılmasını öngörür. Alıcının gerekli gümrük çıkış işlemlerini doğrudan veya dolaylı olarak gerçekleştirme olanağına sahip olmadığı durumlarda kullanılamaz.
4. FOB 

      Malların belirtilen yükleme limanında gümrük işlemleri tamamlanmış olarak gemi bordasına yüklenmesiyle satıcının teslim yükümlülüğünün sona ermesini ifade eder. Yükleme tamamlandıktan sonra mallara ilişkin herhangi bir kayıp yada hasarın bütün masraf ve riskleri alıcıya aittir.  Terim yalnızca su yoluyla taşımacılıkta kullanılabilir. Malların gemiye yüklenmesi ciddi bir maliyet yükünün satıcıya geçmesi anlamına gelir. Eğer taşıma işleminde, örneğin roll-on/roll off yada konteynır trafiğinde olduğu gibi “gemi bordası”nın herhangi bir pratik anlamı kalmamışsa bu durumda FCA teriminin kullanılması daha uygun olacaktır*.
5. CFR

      İşleme konu olan malların varış yerine kadar taşınması için gerekli masrafların ve navlun bedelinin satıcı tarafından karşılanması anlamında kullanılır. Malların gümrük çıkışını satıcı yapar. Gemiye yükleme tamamlandıktan sonra mallara ilişkin tüm riskler ve ek masraflar alıcının sorumluluğundadır. Terim sadece su yolu taşımacığında kullanılır. Eğer taşıma işleminde, örneğin roll-on/roll off yada konteynır trafiğinde olduğu gibi “gemi bordası”nın herhangi bir pratik anlamı kalmamışsa bu durumda CPT teriminin kullanılması daha uygun olacaktır.
6. CIF
      “Mal bedeli,sigorta ve navlun” teriminde,satıcı CFR teriminde olan yükümlülükleri aynen üstlenmekle birlikte taşıma sırasında malların kayıp ve hasar riskine karşı deniz sigortası sağlama yükümlülüğünü üzerine alır. Bu sigorta asgari düzeyde bir sigortadır. Bu terimde sadece deniz ve nehir taşımacılığında kullanılabilir. Gümrük çıkış yani ihraç işlemleri satıcı tarafından gerçekleştirilir. Malların gemiye yüklenmesinden sonraki risk ve ek masraflar alıcıya aittir.

7. CPT 
“Taşıma ücreti ödenmiş olarak teslim” terimi malların belirlenen varış yerine taşınmasında  navlunun satıcı tarafından ödenmesini anlatır. Malların ilk taşıyıcıya aktarılmasıyla tüm riskler ve ek masraflar alıcıya geçer. Taşıyıcı,bir taşıma sözleşmesi çerçevesinde malların demiryolu,karayolu,havayolu,nehir yada bunlardan bazılarının bir arada kullanılmasıyla taşınması işlemini bizzat üzerine alan herhangi bir şahıs yada kuruluşu tanımlar. İhraç yani gümrük çıkış işlemleri satıcıya aittir. Bu terim her tür taşımacılık için kullanılabilir. 

8. CIP 
“Taşıma ve sigorta bedeli ödenmiş olarak teslim” terimi satıcının CPT terimiyle aynı

yükümlülüklere ek olarak malların taşınması sırasındaki kayıp ve hasar riskine karşı alıcıya asgari düzeyde yük sigortası sağlama zorunluluğu taşıdığı durumu anlatır. Gümrük çıkış işlemleri satıcıya aittir. Bu terim her türlü taşıma biçiminde kullanılabilir.
9. DAF
       “Sınırda teslim” terimi malların gümrük çıkış işlemleri tamamlanmış olarak sınırda,ancak,bitişik ülkenin gümrük sınırından önceki belirlenen yerde ve noktada teslime hazır hale getirilmesiyle satıcının teslim yükümlülüğünün sona ermesi anlamına gelir.”Sınır” terimi ihracatın yapıldığı ülkenin sınırı dahil olmak üzere her tür sınır tanımlanarak kullanılabilir. Her türlü taşıma şeklinde kullanılabilir.

10. DES
       “Gemide teslim” terimi gümrük giriş işlemleri yapılmamış malların belirtilen varış limanında gemi bordasında alıcıya sunulması ile satıcının teslim yükümlülüğünü tamamlaması anlamına gelir. Terim sadece su yolu taşımacılığında kullanılır. Malların belirtilen varış limanına ulaştırılmasıyla ilgili tüm riskler ve sorumluluklar satıcıya aittir. Malların indirilmesi ve gümrük giriş işlemlerinin yapılması alıcının yükümlülüğündedir.
11. DEQ

       “Rıhtımda gümrük resmi ödenmiş olarak teslim" terimi satıcının teslim yükümlülüğünün malları belirlenen varış limanındaki rıhtımda,gümrük giriş işlemleri tamamlanmış olarak alıcıya sunmasıyla teslimin gerçekleşmesi anlamına gelir. Malların alıcıya tesliminden önceki vergi,resim ve diğer ödemeler dahil olmak üzere,bu aşamaya kadar bütün masraf ve riskler satıcıya aittir.  Satıcının doğrudan veya dolaylı olarak ithal işlemlerini yapamaması durumunda bu terim kullanılamaz. Taraflar bazı masrafların bölüşülmesi üzerine anlaşmaya varabilir. Örneğin gümrük resminin ve işlemlerinin alıcı tarafından tamamlanması üzerine anlaşılmışsa,bu durumda gümrük resmi ödenmeksizin sözcükleri kullanılmalıdır. Bu terim sadece deniz taşımacılığında kullanılır.
12. DDU

      “Gümrük resmi ödenmeksizin teslim” terimi,malların ithalatçı ülkede belirtilen yerde hazır bulundurmasıyla satıcı teslim yükümlülüğünü yerine getirmiş olur. Satıcı ,malların bu noktaya kadar getirilmesiyle ilgili olan (ithalattan alınan resim,vergi ve diğer paylar hariç) bütün risk ve masraflarla birlikte,gümrük giriş formalitelerinden doğan masrafları da karşılamak durumundadır. Malların gümrük giriş işlemlerini zamanında  yapmamaktan doğan ek masraf ve riskler ise alıcıya aittir. Eğer taraflar masraflarla ilgili bir anlaşma yaptıysa,bu anlamda ekler yapılarak konu açıklığa kavuşturulmalıdır. Bu terim her tip taşıma biçiminde kullanılabilir.
13. DDP

      “Gümrük resmi ödenmiş olarak teslim” terimi,malların ithalatçı ülkede belirlenen yerde tüm işlemleri satıcı tarafından gerçekleştirilmiş olarak hazır bulundurulmasıyla satıcının teslim görevinin yerine getirilmiş olması anlamına gelir. Satıcı açısında en yüksek yükümlülük gerektiren teslim şeklidir. Bütün risk ve masraflar satıcıya aittir. Alıcıya düşen sadece malını teslim almaktır. Eğer satıcı doğrudan veya dolaylı olarak ithal lisansı alamıyorsa bu terim kullanılamaz. Terim her türlü taşıma biçiminde kullanılabilir.

B.DIŞ TİCARETTE ÖDEME ŞEKİLLERİ

1.PEŞİN ÖDEME(CASH IN ADVANCE)

       Peşin ödeme,ihracat işlemi gerçekleşmeden önce ithalatçının malın bedelini;konşimento,emtia senedi gibi herhangi bir belgeye dayanmaksızın ödemesidir. Bu ödeme şeklinde ithalatçının riski en üst düzeydedir,ihracatçı içinse herhangi bir risk söz konusu değildir. Bu nedenle bu ödeme şekline ithalatçının almaya çok istekli olduğu mallarla,ihracatçının adeta bir tekele sahip olduğu malların alım satımında ve belirli bir güven ortamının oluşması durumunda başvurulur. İhracatçının ülkesindeki yasalar izin verdiği takdirde alıcı,kendisini riskten korumak üzere, satıcıdan geri ödeme garantisi de isteyebilir,çünkü peşin ödeme yönteminde alıcının malı kontrol etme şansı yoktur. Peşin bedel tahsil eden ihracatçının bir yıl içinde ihracatı,peşin bedel ödeyen ithalatçının ise 180 gün içinde ithalatı yapması zorunludur. Peşin ödeme aynı zamanda özel siparişle üretilen mallarda kullanılır. Peşin ödeme aşağıdaki şekillerde yapılır;
1a. Havale  İle Ödeme
      Havale ile ödemede ithalatçı firma,bankasına ihracatçı adına nal bedelini ödemesi için ödeme emri verir.

1b.Nakit Ödeme

1c.Prefinansman

     Prefinansman bir ön ödemedir. Bu ödeme şeklinde ithalatçı ihracatçının bankasından garanti alır. Yöntem genellik ihracatçının üretim yapabilmesi için kaynağa ihtiyaç duyduğu durumlarda kullanılır. Eğer ihracatçı mal teslimatı yapmaz ise ihracatçının adına garanti vermiş bulunan banka faizi ile birlikte yapılan ön ödemeyi ithalatçıya iade eder. Garanti veren banka ise bu garanti karşılığında ihracatçıdan belirli bir komisyon alır. Prefinansmanda peşin ödenen kısım için faiz tahakkuku söz konusudur.
1d.Kırmızı Şartlı Akreditif (red klaus)
      Red klaus, bir akreditife kırmızı renkte yazılmış ve ihraç olunacak malın satın alınması ile yükleme masraflarının karşılanması amacıyla ihracatçıya,aracı bankanın avans mahiyetinde peşin ödemede bulunma yetkisini veren şarttır. 
2.AÇIK HESAP (Open Account)

       Açık hesap şeklindeki ödemede satıcı, yabancı ülkedeki alıcı ile yaptığı sözleşmeye dayanarak,malları ithalatçıya gönderir. İthalatçı; ihracatçı tarafından kendisine gönderilen malları adına ve emrine düzenlenmiş konşimentoya dayanarak çeker ve malın bedelini satıcının kendisine tanımış olduğu kredi koşullarına göre bir kalemde veya taksitle öder. Bu yöntemde risk ihracatçı için en üst düzeyde,ithalatçı içinse en düşük düzeydedir. İthalatçının bir diğer avantajı ise ödeme yapmadan önce malları elde etmesidir,böylece malları kontrol etme olanağı bulacaktır. Bu nedenle ,ihracatçının açık hesap şeklindeki ödemeyle mal göndereceği ithalatçının mali durumuna ve karakterine güvenmesi ve malı göndereceği ülkede transfer güçlüğünün olmadığı kanısına varması gerekmektedir. Yani genel olarak bu yöntem karşılıklı güven esasına dayanır. Bunun yanı sıra,işlem yapan tarafların büyük ve sağlam kuruluşlar olmaları,belirtilen şartlara karşılıklı olarak uymaları veya iki tarafın birbirlerini çok iyi tanımaları durumunda da açık hesap yöntemi kullanılabilir. İhracatçı; alıcı ödeme yapana dek,kendisi için cazip banka kabul kredilerini dikkate alabilir. Banka kabul kredileri ihracatçı açısından düşük faiz,pazar içinde yararlanılan fonlarla dengeyi bozmama gibi  çeşitli avantajlar sunar.
3.VESAİK MUKABİLİ ÖDEME (Cash Against Documents)

     Vesaik karşılığı ödeme; İthalatçının,satın alacağı malın bedelini,o malı temsil eden bir belgeye dayanarak ödemesi şeklini ifade eder. Vesaik karşılığı ödeme tipi,ihracatçı ve ithalatçı için daha az risk ve daha fazla belirliliğe doğru bir adımı temsil eder. Bu ödeme şeklinde mal ihracatçı tarafından sevk edildikten sonra belgeler tahsil emri ekinde ihracatçı bankasına veya ithalatçı bankasına verilir. Tahsil emrinde belgelerin hangi şartlarla alıcıya teslim edileceği,ödenmemesi halinde ne yapılacağı,faiz ve komisyonun kime ait olacağı ve tahsil edilen paranın ne şekilde transfer edileceği yer alır. Buradaki malı temsil eden belgeler yani vesaik;mali ve ticari vesikalardan oluşur. Mali vesikalar;poliçe,emre yazılı senet,çek ve ödeme makbuzları yada para ödemelerini sağlayan diğer benzeri belgeleri ifade eder. Ticari vesikalar ise fatura,navlun belgeleri,emtia senetleri ve benzeri senetleri yada mali olmayan senetleri ifade eder. İhracatçı bankası veya doğrudan bu talimatı alan ithalatçı bankası da talimat gereği mal bedelini tahsil ettikten sonra belgeleri ithalatçıya teslim eder böylece ithalatçı malı gümrükten çekebilir. 
       Kabul kredili vesaik mukabili ödeme şekli söz konusu ise,poliçenin ithalatçı firma tarafından kabulünden sonra belgeler ithalatçıya teslim edilir.
       Vesaik mukabili ödemede işlem ihracatçı firma tarafından başlatılır. Bankanın görevi sadece ihracatçının verdiği talimata göre belgeleri ithalatçıya teslim etmektir. Bankanın burada herhangi bir garantör durumu söz konusu değildir. Hatta bankaların bu işlemi yaparken alıcı ile satıcı arasındaki sözleşmeleri bilmemeleri sorumluluklarının gereğidir.

       Vesaik mukabili ödeme şeklinin bir diğer özelliği de işlemi başlatan tarafın ihracatçı olmasıdır.

       Vesaik karşılığı ödeme yönteminde belgeler alıcıya ödeme,kabul yada taahhüt mektubu karşılığında teslim edilebilir. Kabul karşılığı teslimde;tahsil bankası,aldığı talimat doğrultusunda,vesaiki ithalatçının poliçeyi kabul etmesi halinde teslim eder. İhracatçı alıcının ödememe riskini azaltmak için poliçeye banka garantisi verilmesini isteyebilir. Böylece banka tarafından aval verilmiş bir poliçeyi piyasada kırdırma imkanına kavuşur. Taahhüt karşılığı teslimde; taahhütname imzalaması karşılığında alıcıya vesaik verilir. Taahhütnamenin içeriğini vesaiki gönderen banka ve ihracatçı saptar.
       Vesaik karşılığı ödeme ithalatçı için güven vericidir,çünkü ithalatçının belgeleri inceleyerek,siparişe uygun olup olmadığını değerlendirme şansı vardır. Aksine bir durumda malları teslim almayacaktır,katlandığı risk, malları talebine uygun zamanında teslim alamamaktır. Oysa ihracatçı,ithalatçı kadar güven altında değildir. İthalatçı poliçeyi kabul etmeden yada ödeme garantisi vermeden malı alamayacaktır. Ancak ihracatçı büyük bir mali yüke katlanarak malları yabancı ülkeye göndermiştir.

       Vesaik mukabili ödeme şeklini daha iyi anlayabilmemiz için şekil 1 eklenmiştir.
4.MAL KARŞILIĞI  ÖDEME  (Cash Against Goods)

    Mal mukabili ödemede mal alıcı firmanın ülkesine gönderilir,ithalatçı firma malı gümrükten çeker ve daha sonra ödemeyi yapar. İthalatçının satın aldığı malın bedelini,o malın satış sözleşmesinde belirtilen varış yerine getirilmesinden sonra ödemesi anlamına gelir. Bu ödeme şeklinde mal bedeli satış sözleşmesinde belirlenen şartlara uygun olarak malın varışında;boşaltımından önce yada sonra satışıyla ödenebilir. 

    İthalatçı mal bedelini vadesinde nakit olarak ödemeyip,ihracatçının göndermiş olduğu poliçeyi kabul ederse;ödeme şekli kabul kredili mal mukabili olur.

    Mal karşılığı ödeme ihracatçı için oldukça riskli bir ödeme şeklidir. İthalatçı içinse risk en az düzeydedir. Risk bakımından açık hesapla mal karşılığı ödemeyi farklılaştıran unsur,açık hesap şeklinin daha çok kambiyo uygulaması bakımından benzer özellikler gösteren bölgeler arasında uygulanması nedeniyle,daha rahat işlemesidir.

    Türkiye’de banka garantisi yada vesaik tahsili olmadan mal mukabili ihracat yapılamaz. Mal mukabili ithalat yapılabilmesi için ise Türk bankalarının veya özel finans kurumlarının garantisi gereklidir.

5.KONSİNYE SATIŞ (Shipment On Consignment)

    Mal alıcının ülkesine gönderilir,ithalatçı malın satışını yaptıkça satış bedelinden kendi komisyonunu düşerek kalan miktarı ihracatçıya gönderir. Yöntemde ithalatçı açısından sıfır risk söz konusudur. İthalatçı satışını gerçekleştiremediği malları bir yıl içinde geri göndermelidir. Konsinye satış yönteminde riskin tamamı ihracatçının üzerindedir. Bu yöntem büyük ölçüde karşılıklı güvene dayalı olarak uygulanır. Bu ödeme şeklinin uygulamasında ithalatçı ve ihracatçı arasında genellikle bir ortaklık ilişkisi görülür. Genellikle alıcının görüp beğenmesi gereken mallarda kullanılır. Satıcı açısından hiçbir garantiden söz edilemez.

6.AKREDİTİF (Letter Of Credit)

    Akreditif;ithalatçı firmanın emrine dayanarak,bir bankanın ihracatçıya ödeme yapacağını veya ihracatçı tarafından keşide edilen poliçeleri kabul ve iştira edeceğini ihracatçıya karşı yazılı olarak taahhüt etmesidir.
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