La empresa “Calzado Picapiedra” al haberse expandido y haber logrado abrir tres sucursales, se ha visto en la necesidad de adoptar un sistema de información para optimizar el manejo de los clientes, las ventas, la contabilidad y el inventario.
Para el sistema de información requerido por la empresa “Calzado Picapiedra”, se ha elaborado la siguiente propuesta:
· Para la implantación de la red no se cuenta con la infraestructura necesaria en ninguna de las sucursales ni en el punto principal ubicado en El Centro Comercial El Portal del Quindío. Para esto se necesitan comprar los equipos y los materiales adecuados:
· Servidor principal. ($10’000.000-$15’000.000)

· UPS´s ($400.000 c/u)

· Cableado, canaletas, etc. ($1.000.000 incluidos costos de instalación) 

Nota: El costo del cableado será solo para la comunicación entre el servidor y el computador que se encuentra en el punto principal.

· 3 Computadores adecuados con lector de código de barras. ($4’000.000 c/u)

· Adecuación física para protección del servidor. ($25’000.000)

· Computador portátil HP Pavilion para asesor comercial. ($4’000.000)
Total: $58’200.000
· La interconexión de las redes de área local de cada una de las sucursales será proporcionada por Coldecon, a través de Radio Enlace: 

Canal Dedicado de 128 Kb = USD $ 199 mensuales (depende de la TRM) 
Sin reuso (Garantía de uso de la totalidad del ancho de banda contratado)

2 accesos conmutados

Instalación por punto de conexión USD $25

20MB de hosting

Total: $12’114.000 (durante 2 años)

Nota: Valor estimado del Dólar en pesos colombianos= $2500

· El sistema de información, de acuerdo a los procesos realizados por la empresa, contará con los siguientes módulos:
· Modulo de Facturación y Contabilidad:

Actualmente el proceso de facturación que lleva a cabo la empresa es vulnerable ya que al ser completamente manual, podrían cometerse errores en las cuentas. Por esto se necesita la automatización de éste proceso. 
· Modulo de Inventario:
Dado el crecimiento exponencial de la empresa, el manejo del inventario se convierte en una tarea complicada y muy riesgosa para ser manejada manualmente. Se da el caso de que en una sucursal se han agotado las existencias de un producto en especial. A la sucursal se le facilitaría tener acceso a los inventarios de las otras, además de las implicaciones de no perder una venta y un cliente potencial.
· Modulo para Gestión de Clientes:

La empresa ha adoptado estrategias como los créditos, generando la necesidad de un mejor manejo de los clientes y sus respectivas cuentas.
El tiempo estimado para la realización de éste proyecto es de 6 meses.
Total: $120’000.000

Total Proyecto: $190’314.000[image: image1.png]



