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LEILÕES DIRETOS

Os itens são exibidos em um site de leilão 
(privado ou público)  para descarte rápido. 

Esse tipo de leilão oferece uma série de 
benefícios aos vendedores B2B



Benefícios do leilão direto...

Geração de receita : No papel de novos canais de 
vendas, eles expandem tanto as vendas on-line 
quanto as vendas em geral. 

Também oferecem às empresas um novo campo 
para desfazer-se rápida e facilmente de produtos 
excedentes, obsoletos ou devolvidos.



Benefícios do leilão direto...

Economia de custo : Além de gerar novas 
receitas, fazer leilões eletrônicos reduz os custos 
de venda.

Essa economia também ajuda a aumentar os 
lucros do vendedor



Aumenta a visualização de páginas . os leilões 
conferem “adesão” aos sites. 

Adesão é a fidelidade do cliente a um site, 
demonstrada pelo número e duração das visitas 
que ele faz. 

Benefícios do leilão direto...



Conquista e retenção de participantes . Todas 
as transações de lances em um leilão resultam em 
participantes registrados que serão futuros 
contatos de negócios. 

Além disso, os softwares de leilão habilitam
vendedores a pesquisar praticamente qualquer 
atividades relevante sobre leilões. 

Benefícios do Leilão Direto...



A condução de leilões diretos

Há duas maneiras : a empresa pode fazê-lo a 
partir:

do seu próprio site

ou vender por um site intermediário de leilões. 



Venda a partir do próprio site da empresa

Para empresas de grande porte e bem conhecidas 
que realizam leilões frequentemente, tal como a 
GM, faz sentido montar um mecanismo de leilão 
em seu próprio site. 

Afinal, por que pagar comissões a um 
intermediário se este não agrega valor?



Utilização de intermediários

O intermediário pode conduzir leilões privados a 
partir de seu próprio site ou do site do vendedor. 

Pode-se optar por uma terceira opção : conduzir 
leilões em um marketplace público , utilizando 
uma terceira empresa como hospedeira. 



Vantagens de Terceirização 

Não são exigidos recursos de infra-estrutura de 
hardware e software, recursos de engenharia ou 
pessoas de TI.

Oferecem rapidez para chegar ao mercado , uma 
vez que uma estrutura de leilão robusta e 
customizada está pronta.

Todo o trabalho de administração e divulgação da 
empresa contratante é tarefa do intermediário, 
além dos controles necessários (ex.: cálculos de 
frete, criptografia de dados)



Leilão direto (Inglês), preço crescente

Um vendedor recebe lances de diversos 
compradores potenciais

Lance 1

Lance 2

Lance 3

Lance 4



Leilão Ianque : vários itens idênticos, em geral 
com um lance mínimo. os candidatos podem dar 
lance para qualquer quantidade de itens, ganha 
quem der o maior lance.

Leilão Holandês : funciona como o Ianque, a 
diferença é que, neste, os preços começam altos 
e são reduzidos com o passar do tempo.








