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Departamento de Economía y Administración


CONTROL N°1

PREGUNTAS:

1.- Señale el concepto de contabilidad de costos y los objetivos que persigue.

R.:
La contabilidad de costos proporciona información para la contabilidad administrativa y para la financiera. Mide y presenta información financiera y no financiera que se relaciona con el costo de adquirir o consumir recursos por parte de la organización, para mejorar la eficiencia de las operaciones. Así, la contabilidad de costos ofrece información clave para que los gerentes puedan planear y controlar, así como costear productos, servicios y clientes.

2.- Precise como clasificaría los siguientes costos (fijos, variables o semivariables):

a) Electricidad 

( Costo Fijo.

b) Gastos financieros

( Costo Semivariable.

c) Materiales de envases
( Costo Variable.
d) Supervisión 


( Costo Fijo.
e) Seguros 


( Costo Fijo.
3-.  Analice las siguientes afirmaciones:


a) Todo costo directo es variable.

Falso. Esto se puede demostrar por la siguiente tabla con ejemplos de costos con clasificaciones combinadas : costo directo/indirecto y costo fijo/variable.

	CASO : FORD EXPLORER
	Asignación de costos al objeto del costo

	
	
	COSTO DIRECTO
	
	COSTO INDIRECTO

	Patrón de

comportamiento

del costo
	COSTO

FIJO
	Sueldo de un supervisor en una línea de ensamblaje
	
	Costo anual de arrendamiento de la planta de ensamblaje

	
	
	
	
	

	
	COSTO

VARIABLE
	Llantas para el ensamblaje del automóvil
	
	Costo de la energía en la planta de ensamblaje





b) El liderazgo en costos permite crear ventajas competitivas.


Verdadero.  El liderazgo en costos es la capacidad que tiene una organización para lograr costos inferiores respecto  de los competidores, mediante mejoras en productividad y eficiencia, eliminación de desperdicios y un estricto control del costo. Así, los precios de venta más bajos proporcionan una ventaja competitiva para los líderes en costos.

4.- La empresa Plutón evalúa las utilidades potenciales para lograr una venta objetivo monetario de UM 24.000 y estudia el efecto que resulta de la mezcla de ciertos de sus productos. Cuenta con los antecedentes siguientes:

· Costos fijos presupuestados UM 3.000, de los cuales un 20% corresponde a depreciación.

· Una evaluación de la moneda extranjera respecto a la moneda local producirá una pérdida en el período de UM 312, por concepto de gastos financieros.

· Porcentaje de costos variables presupuestados para sus tres productos A, B y C son respectivamente: 70%, 60% y 90%.

· Impuesto al valor agregado IVA = 18%.

· La empresa está exenta de impuestos a las utilidades que es de 15%.

En estudios evalúa dos mezclas de ventas:

a) Alternativa 1: A, B y C forman parte de una mezcla de 50%, 30% y 20%, respectivamente.

b) Alternativa 2: A, B y C forman parte de una mezcla de 70%, 20% y 10%, respectivamente.

Se pide:
Calcular el punto de equilibrio de cada alternativa y seleccionar la mezcla de venta más conveniente, justificándola técnicamente. Muestre el desarrollo cuantitativo de su respuesta.

Solución:
Ventas totales
= $24.000


Costos Fijos
= $  3.000

Costos Variables
:
Producto A (70%) ( %mc = 30%  (es lo que gano por unidad vendida).




Producto B (60%) ( %mc  = 40%




Producto C (90%) ( % mc = 10%

ALTERNATIVA 1:

	PRODUCTOS
	
	VENTAS ($)
	
	MC ($)

	A
	
	12.000 (24.000 * 50%)
	
	3.600 (12.000 * 30%)

	B
	
	7.200 (24.000 * 30%)
	
	2.880 (7.200 * 40%)

	C
	
	4.800 (24.000 * 20%)
	
	480 (4.800 * 10%)

	
	
	$24.000
	
	$6.960


% mc promedio
= $6.960 / $24.000 = 0,29 = 29%


Veq = $3.000 / 0,29 = $10.345
ALTERNATIVA 2:

	PRODUCTOS
	
	VENTAS ($)
	
	MC ($)

	A
	
	16.800 (24.000 * 70%)
	
	5.040 (16.800 * 30%)

	B
	
	4.800 (24.000 * 20%)
	
	1.920 (4.800 * 40%)

	C
	
	2.400 (24.000 * 10%)
	
	240 (2.400 * 10%)

	
	
	$24.000
	
	$7.200


% mc promedio
= $7.200 / $24.000 = 0,30 = 30%


Veq = $3.000 / 0,30 = $10.000



Por lo tanto, conviene la alternativa 2 (por tener un menor nivel de ventas de equilibrio necesarias y un mayor margen de contribución ).-

5.- Analice la siguiente afirmación y justifique. “ Una empresa que posee un punto de equilibrio más alto que otra es más riesgosa”.

Verdadero. Mientras más altos sean los costos fijos que tenga una empresa mayor será su punto de equilibrio. Es así que ésta será mas riesgosa, dado que cambios ligeros  en las ventas generan cambios mayores en las utilidades de operación. Esto se puede resumir mediante  la utilización del apalancamiento operativo, que describe los efectos de los costos fijos en los cambios en la utilidad de operación, según varían las unidades vendidas (y por consiguiente en la contribución marginal).  
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