CONTROL N°1

PREGUNTA N°1:

Definiciones :

a) COSTO DIRECTO

: Se relaciona con el “objeto” en particular y se identifican con él en una forma económicamente viable.

b) COSTO FIJO

: Es un costo que permanece sin cambios durante un período, aunque el volumen de producción varíe.

c) COSTO ESTIMADO
: Es aquél que la empresa presupuesta como posible de ejercer. Es un costo esperado, pero finalmente puede o no ser exactamente igual al estimado.

d) COSTO DEL PERIODO
: Son los costos del estado de resultados, excepto el costo de la mercadería vendida.

PREGUNTA N°2:

Una empresa manufactura bienes de capital, y de acuerdo a la naturaleza de la maquinaria que produce, utiliza un sistema de costeo por órdenes de fabricación. La capacidad normal de la empresa (considera estacionalidad, imprevistos y rendimiento del personal) es de 30.000 horas hombres en el periodo que representan gastos generales de producción en US$ 90.000. En esta empresa los antecedentes de capacidad y gastos normales, son bastante similares a los presupuestados para el periodo, cualquiera.


El 1° de marzo, se disponía de US$ 120.000 en materiales y suministros. A esa fecha la empresa no poseía inventarios de productos terminados, pero si poseía tres órdenes en proceso, que se indican a continuación:

	Nº orden de fabricación
	
	Nº de máquinas
	
	Costo acumulado anterior

	66
	
	1
	
	$44.000

	67
	
	4
	
	$135.000


Las siguientes transacciones afectaron a los costos de producción en marzo:

1) Se colocó una nueva orden de producción (la N° 70).

2) Se compraron a crédito materiales, suministros y partes por US$ 100.000.-

3) Se despacharon a producción materiales, suministros y partes como sigue

	Nº orden de fabricación
	
	Materiales ($)

	66
	
	3.000

	67
	
	22.000

	70
	
	6.000

	Uso general de fabrica (G.I.F. real)
	
	19.000


4) Las tarjetas de mano de obra indicaron:

	Nº orden de fabricación
	
	Horas
	
	Valores

	66
	
	1.200
	
	5.500

	67
	
	8.000
	
	41.000

	70
	
	800
	
	7.000

	Trabajo indirecto
	
	3.000
	
	14.000


5) La depreciación de la planta en el mes fue de US$ 20.000.-

6) Otros costos de operación de fábrica sumaron $30.000 (contra cuentas pos pagar).

7) La orden Nº 66 se terminó y despachó a los clientes en marzo 6.

8) 2 máquinas en la orden Nº 67 se terminaron y enviaron a los clientes en marzo 28; las otras dos máquinas restantes se encontraban en proceso de 50% en marzo 31.

Se pide:  Calcular el costo de la venta para el periodo

SOLUCIÓN 2:

Tasa G.I.F.
= $90.000 / 30.000 HH
= $3 por HH

Todo está expresado en Miles de Pesos:

	
	Orden 66
	
	
	Orden 67
	
	
	Orden 70
	

	SI
	$44
	
	
	SI
	$135
	
	
	MOD
	$7
	
	

	MOD
	$5,5
	
	
	MOD
	$41
	
	
	MD
	$6
	
	

	MD
	$3
	
	
	MD
	$22
	
	
	GIF
	$2,4
	
	

	GIF
	$3,6
	
	
	GIF
	$24
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	$222
	$148
	
	
	
	
	

	
	$56,1
	$56,1
	
	
	$74
	
	
	
	$15,4
	
	


	
	Cuentas x Pagar
	
	
	Sueldos x Pagar
	
	
	G.I.F. 
	

	
	
	$100
	
	
	
	$5,5
	
	
	Real
	Aplicado
	

	
	
	$30
	
	
	
	$41
	
	
	$19
	$3,6
	

	
	
	
	
	
	
	$7
	
	
	$20
	$24
	

	
	
	
	
	
	
	$14
	
	
	$14
	$2,4
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	$30
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	$83
	$30
	

	
	
	$130
	
	
	
	$67,5
	
	
	$53
	$53
	


	
	Productos Terminados
	
	
	Materiales
	
	
	Gasto Depreciación
	

	
	$56,1
	$56,1
	
	SI
	$120
	$3
	
	
	$20
	$20
	

	
	$148
	$148
	
	
	$100
	$22
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	$6
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	$19
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	$220
	$50
	
	
	
	
	

	
	
	$0
	
	
	$170
	
	
	
	
	$0
	


	
	Costo De Venta
	
	
	Dep. Acumulada
	
	
	
	

	
	$56,1
	
	
	
	$20
	$20
	
	
	
	
	

	
	$148
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	$204,1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	$53
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	$257,1
	
	
	
	
	$0
	
	
	
	
	


· G.I.F. REAL > G.I.F. APLICADO ( Subaplicación = $53
· Costo de la Venta = $257.100
Orden Nº 67 : 
$222.000 = $74.000 por máquina ( $74.000 x 2 terminadas = $148.000 
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PREGUNTA 3:

La empresa Shoe Company opera una cadena de tiendas de zapatos arrendada. Los almacenes venden 10 estilos diferentes de zapatos de hombres relativamente baratos con costos idénticos de compra y precios de ventas. Shoe Company está tratando de determinar la factibilidad de abrir otra tienda, la cual tendría las siguientes relaciones de gastos y ventas:

	
	
	POR PAGAR

	Antecedentes variables:
	
	

	· Precio de venta
	
	US$ 31

	· Costo de los zapatos
	
	$20

	· Comisión de vendedores
	
	$2,0

	Total gastos variables
	
	$22

	
	
	

	Gastos fijos anuales:
	
	

	· Arriendo
	
	$70.000

	· Remuneraciones
	
	$198.000

	· Publicidad
	
	$7.000

	· Otros gastos fijos
	
	$25.000

	Total gastos fijos
	
	$300.000


Considere cada una de las siguientes preguntas en forma independiente.

a) Calcular el punto de equilibrio anual en ventas monetarias y en unidades.

b) Si se venden 35.000 pares, ¿cuál sería la utilidad neta o pérdida de la tienda?.

c) Si el administrador de la tienda recibiese una comisión de US$ 0,35 por par, ¿cuál sería el punto de equilibrio anual en dólares y en ventas?.

d) Refiérase a los antecedentes adicionales, si las comisiones de ventas se discontinuasen a favor de un aumento den los salarios fijos de US$ 85.000, ¿cuál sería el punto de equilibrio anual en dólares y en ventas unitarias?.

e) Refiérase a los antecedentes adicionales, si el administrador recibiese una comisión de US$ 0,35 por par como comisión sobre cada par vendido en exceso del punto de equilibrio, calcule el resultado si se vendiese 50.000 pares de zapatos.

f) Calcule el Leverage Operacional de la empresa.

SOLUCIÓN 3:

V Eq.
=
CF / % Mg. de 
Cont.

V Eq.
=
$300.000 / 0,29



V Eq.
= $1.034.482,76
Q Eq.
=
CF / Mg. de Cont.
Q EQ.
=
$300.00 / ($31 - $22)

Q EQ.
= 33.333 Unidades
Ventas
  = 
CV
+
CF
+
Ut. Neta Luego De Imptos.







     1 – Tasa De Impto.

         35.000 * 31   =  36.000 * 22  +  $300.000 +  X                        



X = $15.000

Q Eq.
=
CF / Mg. de Cont.
Q EQ.
=
$300.00 / ($31 - $22,35)

Q EQ.
= 34.682 Unidades
V Eq.
=
CF / % Mg. de 
Cont.

V Eq.
=
$300.000 / 0,279



V Eq.
= $1.075.145

Q Eq.
=
CF / Mg. de Cont.
Q EQ.
=
$385.000 / ($31 - $20)

Q EQ.
= 35.000 Unidades
V Eq.
=
CF / % Mg. de 
Cont.

V Eq.
=
$385.000 / 0,355



V Eq.
= $1.100.000

Ventas
  = 
CV
+
CF
+
Ut. Neta Luego De Imptos.







     1 – Tasa De Impto.

         50.000 * 31   =  (50.000 * 22  +  $0,35 * 16.667) + $300.000  +  X                       



X = $144.167

a) LEVERAGE (
 CF / CV = $300.000 / $733.326
= 0,409
