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ESTRATEGIA QUE PUEDES USAR PARA INVITAR A ALGUNA PERSONA AL EVENTO A ESCUCHAR EL PLAN DE OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS:
  Comenzamos con llamar al candidato a quien queremos contactar
C=Candidato                              E=Empresario/Distribuidor de Telme
Haces Tu la llamada y 
    Suena el Teléfono.............Ring, Ring
C: Buenos Días/Tardes
E: Buenos días, hola, ¿hablo con José?
C: Si, con quien hablo?
E: Hola José, soy Juan Alvaro (acá dices tu nombre),  ¿puedes atender mi llamada?
C: Si, por supuesto, dime.
E: ¿Como esta la salud y la familia?
C: Bien Gracias.
E: ¿Y el trabajo como esta?
C: Tambien Bien, gracias
E: José, te llamo porque quería comentarte que recientemente me asocie a una empresa de Telecomunicaciones. Su nombre es Telme, es una empresa Italiana que ofrece servicios de telecomunicaciones a nivel local y mundial. José…(pausa)….. estoy IMPRESIONADO(digalo lento y aumente un poco la voz) ….(pausa)…..del potencial del negocio…(pausa)….. La empresa esta interesada en Expandirse en el Pais  y quiere plantearle la Oportunidad de negocios a algunas personas claves y…. yo pense en ti…La Empresa  va a realizar una actividad y me esta pidiendo que invite a algunas  personas claves para que conozcan la Oportunidad de Negocios ….Ahora. Unicamente te puedo invitar si estas abierto a escuchar una oportunidad de negocios. Estas abierto a escucharla?
C: Si
E: Ok. La actividad es : Tal Dia a tal Hora en Tal Lugar. Me gustaria darte la pagina web de la empresa para que cuando llegues al evento ya tengas alguna informacion previa y puedas hacer alguna pregunta, tienes para tomar nota? La pagina es la siguiente: www.telme.sg/joseperez (acá le das tu pagina personal, ) Nota: Tambien puedes decirle: www.telme.sg  . Luego le dices: ¿Puedes por favor repetírmela? ( Darle la pagina web es en este caso opcional)
C: Si, por supuesto ( la repite)
E: Bien, quiero decirte lo siguiente..(pausa)…: ESTO ES MUY, PERO MUY GRANDE (decirlo lento y en voz alta).  Recuerda apuntar en tu agenda el dia del evento. Ah!!!, se me olvidadaba si conoces a alguien con Potencial, tambien puedes invitarlo, pero te agradezco que sea alguien con potencial. La empresa hace mucho énfasis en que no invitemos a todo el mundo, solo a gente de Calidad
E: Gracias por tu tiempo.  Nos vemos en el evento
NOTA: Es importante tratar de llamar al candidato varios dias antes del evento y el mismo dia lo vuelves a llamar, pero solo para recordarle que le hiciste una reservación en el lugar del evento.
TIP DE CONTACTO:

CUANDO VAS A CONTACTAR A ALGUIEN DE MEJOR NIVEL ECONOMICO
(ALGO QUE TE RECOMENDAMOS CON VEHEMENCIA)

Suena el Teléfono.............Ring, Ring

 

C: Buenos Días/Tardes

E: Buenos días, hola, ¿Hablo con José?

C: Si, con quién hablo?

E: Hola José, soy Nino (acá dices tu nombre),  ¿Puedes atender mi llamada?

C: Si, por supuesto, dime.

E: ¿Como está la salud y la familia?

C: Bien Gracias.

E: ¿Y el trabajo cómo está?

C: También Bien, gracias

E: José, te llamo porque quería comentarte que recientemente me asocié a una empresa de Telecomunicaciones. Su nombre es Telme, es una empresa Italiana que ofrece servicios de telecomunicaciones a nivel local y mundial. José, estoy IMPRESIONADO del potencial del negocio y TU ERES UNA PERSONA A LA QUE YO ADMIRO Y RESPETO MUCHO …. Me gustaría darte la siguiente pagina Web para que la revises y me des tu opinion . ¿Tienes para tomar nota?

C: Si dime

E: La pagina es la siguiente: www.telme.sg/virginiaynino  (acá le das tu pagina personal, luego le dices) Nota: Si aún no eres socio de Telme, puedes decirle: www.telme.sg  . Luego le dices: ¿Puedes por favor repetírmela?

C: Si, por supuesto (la repite)

E: Bien, quiero decirte lo siguiente: LA EMPRESA ME DIJO QUE CONTACTARA A 5 PERSONAs QUE YO CONSIDERE QUE PUEDEN SER GRANDES LIDERES en el mundo para plantearles este negocio.  Necesito que revises la página, si puedes hoy o  mañana para que me des tu opinión.  Puedo contar con tu llamada?

C: Si, por supuesto.

E: Gracias por tu tiempo. Espero tu llamada.

TIP DE CONTACTO:

-Una Buena forma de contactar es preguntarle a tus conocidos: “Oye dame tu numero de celular y luego que te lo de, le preguntas: “Y dame tu Nro. de V-sim”. El candidato te dice: ¿Qué es eso?. Le puedes decir: “ Tú no tienes o sabes lo que es V-sim?.Es un Nro. con el que las personas te pueden llamar gratis.  Te gustaría conoce cómo funciona la Vsim? . Yo tengo una página web que te explica cómo funciona. Al mismo tiempo tienes la posibilidad de desarrollar un negocio propio. ¿Te gustaría saber cómo funciona?. Si el candidato no está interesado no le des la página y te despides o hablas de otro tema.  Si está interesado, dale la página y le dices que la empresa está buscando 10 personas claves en esa ciudad y tú estabas pensando en él . 

TIP DE CONTACTO:

-Otra forma es cuando alguien te pide tu Nro. de Celular y le das tu Nro. de celular y tu Nro. de Vsim. Y si te pregunta lo que es eso, le comentas lo mismo que el párrafo anterior

TIP DE CONTACTO:

Otra forma de contacto es cuando llame a alguien, llámelo desde su Nro. Telme y cuando le pregunte por ese Nro. (cuando Ud. llama, la persona que recibe la llamada en su celular ve como que fueran una llamada Internacional) Ud. le comenta sobre el negocio y le invita a revisar la página web y a una reunión de presentación de Oportunidad.

