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                                                                                                  Fecha más reciente modificación: 14-09-07
PRESENTACION OPORTUNIDAD DE NEGOCIOS
1RA. CITA
Comenzando: llenar planilla de invitación a escuchar negocio.

-Cual es su nombre, tef. (Celular) e-mail, ¿quién le invito?

-¿Cual es la razón por la que vino?

-Decir: Voy a seguir esta guía (es fácil explicar esto)

-Voy a apuntar hora de inicio: Duración máximo 30 minutos y si te gusta una 2da. Cita, para responder preguntas y explicarte el complemento del negocio. No hay presión.

DESCUBRIMIENTO

1. ¿A qué se dedica?/ Que tiempo tiene trabajando en esa actividad?

2. ¿Cuanto Gana?

3. ¿Está satisfecho con lo que gana?/ es suficiente para Ud.?

4. ¿Cuanto le gustaría Ganar?
4.1. Que haría usted con eso q le gustaría ganar? (carro nuevo, casa, etc.)  
4.2. ¿Usted considera que hay gente que gana esa cantidad que a Ud. le gustaría Ganar?          
4.3. Y usted ¿Porque no lo gana?

5-¿Que tiempo  tiene disponible?

COMPAÑIA
MECOTEK

· 10 años.

· Sedes  principales en Singapur  e Italia.

· Desarrolla Software para Nokia,  Dvd, Drivers para Microsoft.

TELME

· 2 años de fundada.

· Comisiones  en Dólares ($)
· Negocio sin Fronteras.

· Ofrece pertenecer a una Gran Comunidad (tal como lo es Movistar, Movilnet, Yahoo, Gmail, Hotmail, Goglee, etc.) Si una de esas empresas te hubiese ofrecido desde el principio ser socio.
· Servicios de Telecomunicaciones.
· Potencial del Negocio.
PRODUCTO/SERVICIO

· Voip: 2  %  /  20%

· Nuestros ingenieros han desarrollado una Nueva Plataforma tecnológica: Woip2: 360 grados
· VSim: Nro. Universal y de por vida.
CELULAR
· Con Chip  y  (muestre el Chip de Telme) y sin Chip (Puedes recibir en tu tlf. actual llamadas a tu línea Telme) y hacerlas desde tu mismo teléfono.
· A socios de la comunidad Telme: Tarifa en  Segundos/bs. 8 por segundos. 

· A otros operadores: Ahorro de 40 a un 70% (NO DECIR COSTO. TENERLO POR SI PREGUNTAN)

· 0-800:                            

COMPUTADORA: 
Descargando  el programa Desck Call (gratuito para los socios Telme):

· Para hacer llamadas Gratis.

· Recibir Llamadas Gratis.

ATA: 
· Te pueden llamar desde cualquier parte de Vzla. y +64 países GRATIS DE POR VIDA!!!!
COSTO DE LA V-SIM

Publico: Bs. 350.000,00                
Socio: Bs. 250.000,00                       
Ganancia: Bs. 100.000,00

RUTA 55:              
Bs. 100.000,00

· Clientes: Clásica: Desde la Computadora                   

· Socios: Premium: Desde la computadora + Teléfono fijo

· Llamadas ilimitadas a Teléfonos fijo: más de 64 países.

LO MAS IMPORTANTE: EL MOMENTO

· Venezuela Puerta de Entrada para Latinoamérica.

· Buscamos personas que deseen un Negocio propio y Ganar mucho dinero. (No es malo ser empleado temporalmente, lo malo es tener mentalidad  de empleado toda la vida)

· Buscamos Pioneros.

· Muestra la pagina web en Internet: Enseña las personas que van ingresando diariamente y los diferentes países.

INVERSION

INSCRIPCION
TEAM MEMBER:   Bs. 100.000,00 
· 14.000,00/Llamadas desde PC. 

· Portal Digital 
· Messenger para chatear  con todos los operadores (Hotmail, Yahoo, Gmail, Icq, etc).

PARTNER:              Bs.  571.428,00   
· 1 V-Sim NRG:                          Bs.350.000, 00 
· 3 Códigos de Inscripción:     Bs. 300.000,00

                                            Total: Bs.650.000, 00
TEAM BUILDER:     Bs. 2.857.140,00
· 2 V-Sim NRG:                        Bs.   700.000,00
· 15 Códigos de Inscripción: Bs. 1.500.000,00  
· Súper Promoción este mes: 
        Ruta 55 Premium.Gratis/1añoBs. 1.200.000,00
                                           Total Bs. 3.400.000,00
COMO COMENZAR
· Lista.

· Invitación: Ejemplo de Invitación.

· Patrocinador dará el Plan mientras aprendes.

· Ganancia por cada Team Builder asociado. ($150 o  Bs. 428.000,00) c/u.
PLAN DE ACCION PROXIMOS 30 DIAS
· 20 días/2 presentaciones diarias/40 personas expuesta al plan al mes.
· 15 personas se inscriben: Bs. 1.500.000,00

· 5 Team Builder: 2.140.000,00

· 1 VSim NRG. Vendida: Bs. 350.000,00

· Más Bonos adicionales.
· Total de Ingreso Promedio: Bs.4.000.000 

CIERRE 1RA. CITA:

· Estas ganancias son nada, en comparación con lo que puedes ganar en el negocio. Hay gente que en Telme, en menos de dos años, gana el doble, 5 veces, 10 veces, 20 veces 50 veces esta cantidad y mas…

· Preguntarle al socio que trajo invitados cual fue la razón por la que decidió desarrollar este negocio. (Si esta mas de un socio, puede preguntarle a varios- 3 o 4)
· No tenemos tiempo que perder.
· Que fue lo que más le gusto

· Vender la 2da. Cita: Lo que viene es lo mejor. 
· Cuando deseas que hagamos la 2da. Cita?
· Alguien desea la hoja donde escribí los apuntes?
SEGUIMIENTO
Entregar herramientas e información de seguimiento: 
· Broshure (tríptico)
· Dirección  y fecha del próximo evento.
· Dirección de la próxima Web Meet,
· Página Web de Telme y Adele Lumia.

· Enviar por e-mail: El Pay Plan y Manual para que descargue gratuitamente la Web Meet. 

· Dirección de tu dirección personal de telme con tu nickname
2DA. CITA:

Material que Ud. Necesita:

· Planilla para inscribir personas (Team Member)

· Si tiene computadora (para hacer demostración)

1ra. Parte:

· Felicitaciones por Venir. : Muestra de real interés.

· ¿Dormiste bien?, Yo no pude dormir /Negocio grande/ pionero/sin fronteras.

· Preguntas

2da. Parte:

· Formas diferentes de Ganar: Por venta 

· Fast Start Bonus (Puede abrir cta. en el exterior y  ganancia en Dólares)

· TVC: Dame el nombre de 2 personas que tengan aspiraciones y usen Internet.

· PSB, Bonos, viaje

3ra. Parte:

· La empresa de socios y net work marketing  con mas socios: 4.000.000/ Skype (que no ofrece lo que nosotros ofrecemos tiene 200 millones, en menos de 5 años)

· Vamos a trabajar juntos/No estás solo/Yo voy a ayudarte y nuestra línea de auspicio.

· Hablarle de que podrá hacer conferencias y video conferencias a todos sus conocidos en el mundo con la Web Meet.

· Hablar de tu testimonio de ganancia y mostrar algunas grabaciones de testimonios.

· Como empezar/ Lista/ practicamos como invitar/ Yo doy plan y tu tomas nota.

· Opcional: llamada de demostración de forma imprevista.

REFLEXIONES:

· Cta. En Dólares
· Soñar, imagínate
· Plan de 40/50 años vs. 2 años

· 20%--80%

· Si conoce de multinivel ( diferencia)
4ta. Parte: 

CIERRE:

· ¿Que fue lo que más te gusto?

· El siguiente paso es que llenes la planilla de inscripción: (entregarla) y debe estar acompañada de los Bs. 100.000. Y cuando. ¿Traes tu lista para empezar?

SEGUIMIENTO

Entregar herramientas e información de seguimiento:

· Broshure (tríptico)

· Dirección  y fecha del próximo evento.

· Dirección de la próxima Web Meet.

· Pagina web de Telme y Adele Lumia.

· Si no esta interesado: Pídele lista de 5 nombres.

MATERIAL NECESARIO PARA UNA PRESENTACION PROFESIONAL:

· Tarjeta física de la V-Sim.
· Hoja de notas con el logo Telme.
· Lapicero Telme.
· Ata.
· Planilla de Inscripción.

· Broshure

· Computadora (ideal portátil con conexión a Internet y/ o wifi): No es esencial, pero ayuda mucho. 

· Guía para mostrar el plan (Hoja para ir paso a paso)

· Telf. GSM
· Hoja para tomar los datos de la persona: Nombre, telf. Quien lo refirió, estuvo presente?, Decisión, observaciones, fecha de 1ra. Cita y fecha de 2da. Cita.

· Grabarse mientras explica el negocio para luego escucharse y mejorar la presentación.
CLAVES

· Entusiasmo.

· Descubrimiento + 2 Triángulos + cierre.

· Máximo 30 Minutos de duración.

· Cualquier socio, no debe interrumpir, ni hace preguntas, ni dar opinión; Solo debe hablar si el orador le pide al final que de su opinión de lo que más le gusta del negocio.

· Escribir respuestas  del  candidato.
· Importante grabarse.
· No hacer un monologo en la presentación (No hable solo Ud... Pregúntele al candidato, haga la presentación interactiva)

· Que traiga personas con Potencial (que sus éxitos lo respalden). Los mejores candidatos son los dueños de negocios y profesionales. Empiece  por ellos. Luego les explica el negocio a los demás.

· Si preguntan algo, decirles: ¿Te gustaría?

· ¿Te gusta ahorrar? , ¿es bueno para ti?

· Hacerlo interactivo, no monologo.

· Rde. Que el candidato debe ir a Ud. A escuchar el negocio, no Ud. A él (no vaya a la  oficina ni casa del candidato)

· Es importante tener buena presencia.

· Promover Cds. Adele Lumia, para que el socio se vaya entrenando mientras va aprendiendo a dar el  plan de negocio.
===============================================================================================================================================================

La siguiente parte está en construcción:

EXPLICACION DETALLADA DEL  NEGOCIO: 1ra. Cita.

Decir: Yo debo fijarme por esta guía que me dice lo que yo debo hacer, paso a paso. Esto es tan simple que cualquiera puede hacerlo.

PRODUCTO/SERVICIO:

D: -Nuestra tecnología tiene como base la Voip. Sabes lo que es la Voip? 

C: (si responde No):

D: Algunas vez has chateado?, …..Si el candidato dice si, continuas, si dice no, le dices: Pero sabes que las personas pueden chatear por internet , es decir enviarse mensajes gratuitamente y de forma ilimitada. Bien, eso es chatear se También pueden hablar por Internet. Has hablado alguna vez por internet

CD DE DAR EL PLAN DE NEGOCIOS:

Decir, seguir el mismo orden, si empiezas, modela, Si tienes tiempo, puedes cambiar algunas cosa, pero siempre siguiendo el orden, del triangulo
-De quien se venden los Kits de Team Member:

Si la persona que trae los invitados, ya es Team Builder o Partner (si ya deposito),  Los 100.000 son de el. Si solo es Team Member, son del que dio el plan de negocios.
