QUE TIENE QUE HACER UN NUEVO SOCIO PARA ALCANZAR EL ÉXITO EN TELME
I. FIJARSE UNA META.
· ¿Cuanto quiere ganar en los próximos 6 a 12 meses?
II. HACER LA LISTA.

Piensa en personas que consideres estupendas para involucrarlas en tu negocio. Este es el momento de recopilar y organizar los nombres de tantas personas que has conocido y que han tenido contacto contigo en toda tu vida. Sin embargo, antes de elaborar esta lista, toma en cuenta las siguientes recomendaciones:

· No discrimines a nadie.

· Cada vez que te acuerdes de un nombre, anótalo, no te fíes de tu memoria.

· Clasifica la lista con personas que tienen sueños y metas.

· Haz una lista aparte de las personas que residen fuera de tu localidad.
· Adquiere el hábito de incorporar nombres a tu lista todos los días.

· Proponte conocer nuevas personas todos los días.

· Si eres casado, haz la lista con tu pareja.

· Ayuda a tus afiliados a hacer sus propias listas.

· Incluye a tus seres queridos, amigos y familiares cercanos.

· Considera que conoces más gente de la que recuerdas.

Te doy una pista para que tu lista sea más rápida y efectiva:

· Familiares (cercanos y directos).
· Familiares (distantes y lejanos).
· Vecinos.
· Compañeros de trabajo.
· Compañeros de estudio.
· Profesionales que conoces.
· Clientes y relacionados.
· Recién conocidos.
· Amigos.
	¿Quién es tu ……?
	Piensa en personas que sean:
	Piensa en personas que sean dueños de:

	Abogado.                                

Arquitecto.

Agente de Seguros.

Contador.

Pediatra.

Odontólogo.

Medico. 

Ginecólogo.

Sacerdote.

Electricista.

Profesor o maestro.

Vendedor de ropas.

Psicólogo.

Peluquero.


	Actores.

Administradores.

Abogados.

Agricultores.

Ama de casa.

Banqueros.

Carpinteros.

Chóferes.

Comerciantes.

Obreros.

Odontólogos.

Policías.

Estudiantes.

Educadores.

Periodistas.

Músicos.

Nutricionistas

Ingenieros.

Industriales.

Enfermeras.

Bibliotecarios.

Cajeros.

Cobradores
Deportistas.

Decoradores.

Dietistas.

Cirujanos.

Cantantes.


	Tiendas naturistas.

Consultorios médicos.

Clínicas.

Teatros.

Restaurantes.

Farmacias.

Abastos.

Librerías.

Fruterías.

Almacenes.




III. CONTACTAR.

· Telefónicamente y personal.

· Enviarlo a ver la pagina web (Google – Mundo Telme).

IV. INVITAR.

· Modelo para invitar: Buenos días, Pedro Martínez, puedes atender la llamada?, como esta la salud, la familia y el trabajo como esta,( comentario).
V. ¿DAR EL PLAN DE NEGOCIO?

VI. RECOMENDACIONES IMPORTANTES.

· Tener una agenda para tomar notas.

· La edificación / Auspiciador.

· Asistir a los diferentes eventos de Telme Local / Nacional.

· Leer el libro trimestral.

· LA ACTIVACION.

60 CV, puedes cobrar el TVC / FSB.

60 CV = 90 $ = 257.147,60 Bs.

120 CV, puedes cobrar el PSB (Manager en adelante).
120 CV = 180 $ = 514.295,2 Bs.

