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	ESCUELA DE SOCIOS

Puerto Ordaz, 18-07-07


A continuación leerás algunas recomendaciones de Adele Lumia, nuestra Líder, presentadas por otro tremendo Líder aca en Puerto Ordaz. Seguir estas recomendaciones es clave para el desarrollo de nuestros negocios. Examínalas con atención:
1. En este tipo de negocios debemos habituarnos al cambio constante..

2. No sabemos cuándo, pero en cualquier momento la compañía Telme comenzará a cobrar el IVA en todos sus productos y servicios. Mantén esa información a tus contactos e invitados pues continúa vigente. Anímalos a entrar ahora pues es el mejor momento!!.

3. Llama cada día a tu auspiciador. Recuerda que él vio en ti el potencial para hacer este negocio y está disponible para compartir contigo lo que él sabe que te ayude a lograr el éxito.
4. Necesitas que cada día entre gente nueva a tu red pues esto mantiene el entusiasmo.

5. Si dejas de construir tu línea frontal antes de construir un ingreso estable, fracasarás en este negocio.

6. El Network Marketing es un gran negocio internacional, ofrece un enorme potencial de ingreso, de prestigio y de tiempo.

7. ¿Cuál es el mejor lugar para desarrollar tu negocio? Un sitio profesional.

8. Los socios deben tener instalados en su PC las Web Meet A y B. Es necesario resolver las complicaciones al respecto pues los entrenamientos por esta vía continuarán.

QUE DEBEMOS HACER CUANDO UN SOCIO NUEVO ENTRA AL NEGOCIO:

1. Es necesario saber qué nivel de compromiso tiene el Nuevo Socio con este proyecto (se está elaborando un formato como guía para todos): ¿Cuántas horas diarias va a invertir?, ¿Cuánto quiere ganar?, ¿Cuál fue la razón por la cual te asociaste a Telme?, ¿Vas a llamarme todos los días?

2. Debemos enseñarle lo básico a nuestros frontales (primera línea), especialmente en los 30 primeros días: “Llámame y yo te enseño lo que se”.
3. Recomienda al Nuevo Socio que durante el primer mes NO hable a nadie del negocio, sino que se capacite y se apoye completamente en el equipo. Hagamos de la presentación del negocio algo PROFESIONAL.

4. El Nuevo Socio debe hacer una lista de Personas (mínimo 30), potenciales prospectos a contactar e invitar.

5. El Nuevo Socio debe aprender a hacer la llamada de Contacto y la de Invitación. Es importante que el Nuevo Socio la haga en presencia de su auspiciador. Si el Nuevo evidencia cierto temor hay que animarlo a hacerla y el auspiciador puede cerrar la llamada. Ayuda mucho tener un guión para hacer la llamada.

6. En ese primer mes el Nuevo Socio trae sus invitados al auspiciador para que éste les haga la Presentación del Negocio, mientras el Nuevo escucha, toma nota y edifica a su auspiciador.

ESTAMOS MANEJANDO ESTA ESTADISTICA Y TE ANIMAMOS A PROBARLA:

Si usamos solo 22 días laborables y damos 2 presentaciones por día significa que hemos dado 44 presentaciones al mes. Esto se logra haciendo 10 llamadas de invitación diarias (Tiempo parcial de trabajo en este negocio).

De esas 44 presentaciones:

15 personas se hacen Team Member (significa que al mes tendrías Bs. 1.500.000,00 de ingreso directo).

5 personas dirán no estar interesadas en el negocio.

5 personas ascenderán a Team Builder (significa que al mes serían Bs. 428.000,00 x 5, por el Fast Star Bonus).

1 persona resulta realmente comprometida.

Lo más difícil es hacer las llamadas diarias.

INFORMACION SOBRE LA VSIM NRG (ENERGY):

¿Cuándo puedo vender la Vsym Energy a mis clientes?

YA. Está disponible en físico a finales de este mes de Julio. Inicia la promoción desde ya.

¿Cuánto va a costar la Vsim Energy?

Al Socio: 90 $  (Bs. 285.714,00 aprox.)

Al Cliente: 120 $ (Bs. 350.000,00)

La Vsim Energy Trae 50 $ de Tráfico (saldo): 30 $ son para el 372….(número de uso con celular) y 20 $ para el 1800 (todos los demás servicios que ya conocemos)

Recargas a partir de 15 $ o en para el 372 o para el 1800.

¿Realmente cuáles son las tarifas por minutos actuales con las operadoras de Venezuela?

Movilnet: Bs. 1.097,00 (a otras operadoras)

Movistar: Bs. 1.200,00 (a otras operadoras)

Digitel: Bs. 1.440,00 (a otras operadoras)

¿Cuánto cuesta la llamada con la Vsim energy?

Por la conexión: 0,24 $ (Bs. 686,00)
De VSim NRG a VSim NRG: 0,18 $ (Bs. 514,00 por minuto)

A otras operadoras: 0,24 $ (Bs. 686,00 por minuto)

¿Cuánto cuesta el Refill Pack y cuántas VSim NRG trae?

Trae 8 Vsim Energy y 2 de regalo por un valor de 480 $ (160 CVs). 

¿Cuánto cuesta el Refill MEGA Pack y cuántas VSim NRG trae?

Trae 20 Vsim Energy y 10 de regalo por un valor de 1200 $ (400 CVs). 

¿Qué es eso del FREEWAY?
El Team Builder que compre 1 miniespecial Pack (6 códigos Team Members) y al mes haga un nuevo Team Builder o Partner va a poder hacer llamadas por un costos de 0,18 $ LA LLAMADA (no importa la duración de la misma). Esta es una verdadera tarifa plana por llamada. ESPECTACULAR!!!
