Teoría sobre aplicaciones económicas de las ecuaciones (TP #6 ejercicios 1 al 6)
Habitualmente estos ejercicios vinculan conceptos tales como el precio de venta unitario de un artículo (p) , el costo unitario (c) , el Costo Fijo o estructural (CF) , la cantidad a producir y/o vender (x) y la utilidad, beneficio o resultado (U).

Relacionando estos valores podemos obtener las siguientes fórmulas fundamentales:

Ingreso Total o Venta Total representado por I = p * x

Costo Total representado por C = CF + c * x
Utilidad representada por U = I – CF =  p * x – (CF + c * x) = p * x - c * x - CF
Estas fórmulas nos permiten dilucidar diversas situaciones de empresa, mientras tengamos una sóla incógnita.

Veamos:

1) Una empresa vende paraguas que le cuestan 3$/u a un precio de 7$/u. Sus costos fijos son de $4000 mensuales.

1) ¿Qué cantidad debe vender para no ganar ni perder? (A este valor se lo conoce como punto de equilibrio)
La Utilidad debe ser cero.

Entonces como U = p * x - c * x - CF
0 = 7 x – 3 x – 4000   y  x = 1000 paraguas.
Si vende menos de 1000 paraguas pierde dinero y si vende mas de 1000 paraguas gana.

2) ¿Qué cantidad debe vender para ganar $1000 mensuales?

1000 = 7 x – 3 x – 4000   y  x = 1250 paraguas
3) ¿Qué cantidad debe vender para ganar un 10% sobre los costos totales?

Acá expresamos la utilidad como un porcentaje de los costos totales.

Estos eran 3 x + 4000 por lo que la utilidad deseada será: 0,1 * (x + 4000)

Veamos

0,1 * (x + 4000) = 7 x – 3 x – 4000   y  x = 1129 paraguas 
4) Qué cantidad debe vender para ganar un 25% sobre las ventas totales?

Acá expresamos la utilidad como un porcentaje de las ventas totales.

Estas eran 7 x por lo que la utilidad deseada será: 0,25 * (7 x)

Veamos

0,25 * ( 7 x) = 7 x – 3 x – 4000   y  x = 1778 paraguas

En cualquiera de los cuatro casos anteriores nos podrían pedir que calculemos el Ingreso Total, el Costo Total y la Utilidad para esos niveles de producción. Simplemente tendríamos que remplazar en las fórmulas correspondientes los distintos valores de x.

Veamos comparativamente
	Caso
	Nivel de producción

(x)
	Ingreso Total

( I = 7 x )
	Costo Total

( C = 3 x + 4000 )
	Utilidad

( I – C )

	1
	1000 paraguas
	7000
	7000
	0

	2
	1250 paraguas
	8750
	7750
	1000

	3
	1129 paraguas
	7903
	7387
	516

	4
	1778 paraguas
	12446
	9334
	3112


Una buena pregunta hubiera sido ¿Qué es mas rentable, ganar el 10% sobre costos o el 25% sobre ventas? , justifique.

Así compararíamos lo hecho en los casos 3 y 4 donde si miramos los dos últimos renglones de la tabla encontraremos que se obtiene mayor utilidad en el caso 4.

Variantes mas complejas:
Volvamos al caso 2 donde se producían 1250 paraguas para ganar $1000.

La pregunta sería: 

¿Qué debería hacer con el precio de venta de los paraguas si fabricara los 1250 y pretendiera ganar $1500?

Acá claramente la incógnita es el precio ( p )

Entonces:

1500 = p * 1250 – 3 * 1250 – 4000    y   p = 7,40 $/u (Debería aumentar el precio $ 0,40 o 

                                                                                       en un 5,71% )
Otro caso:
¿Qué debería hacer con los costos fijos fabricara los 1250 paraguas y pretendiera ganar $1500?

Acá claramente la incógnita es el costo fijo ( CF )

1500 = 7 * 1250 – 3 * 1250 – CF    y   CF = 3500 $ (Debería bajarlos en $500 o en un

                                                                                      12,5%)
Mas adelante volveremos sobre estos temas cuando veamos gráficos de rectas.

