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Plano de Ensino da Disciplina – Aspectos Jurídicos e Acordos Internacionais

PROFESSOR
CARGA HORÁRIA
DATA

Demetrius Cesário Pereira
32 horas-aula
07/02/2006

OBJETIVO
· 
· A disciplina tem como objetivo oferecer ao aluno uma visão abrangente da matéria visando a compreensão dos conceitos jurídicos necessários para a atuação na área de marketing internacional. 

EMENTA
· 
· Direito Comercial e tributário e suas aplicações no campo internacional. Fontes do direito internacional. Estratégias de entrada em mercados globais. Acordos e tratados internacionais. Aspectos econômicos, financeiros e organizacionais de Joint Ventures. Limites de aplicação de normas jurídicas estatais.

METODOLOGIA DE ENSINO
· 
· Aulas expositivas, seminários e aplicação da teoria a casos concretos.

CRITÉRIOS DE AVALIAÇÃO
· 
· Seminários relativos à disciplina; trabalhos e prova final com aplicação dos conceitos jurídicos à prática do marketing internacional.

CONTEÚDO PROGRAMÁTICO
1. 
2. Conceitos de Direito Internacional;

3. Relação entre direito internacional e direito interno;

4. Fontes do Direito Internacional;

5. Comércio Internacional e OMC;

6. Direito da Integração Regional: Alca, Mercosul e União Européia;

7. Contratos Internacionais e Direito Internacional Privado;

8. Contrato Eletrônico Internacional;

9. Contrato de Distribuição e Representação;

10. Investimento Estrangeiro e Joint Venture;

11. Contrato Internacional de Trabalho;

12. Litígios Comerciais Internacionais e Solução via Processo Judiciário;

13. Litígios Comnerciais Internacionais e Solução via Arbitragem.
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