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NOMBRE DEL PROYECTO

PharmSysC

System Control of Pharmacy denominado de esta forma ya que es un sistema que lleva a cabo el control administrativo-financiero y de personal, además de dar  soporte a la toma de decisiones en farmacias.

JUSTIFICACIÓN DEL PROYECTO

En el entorno que vivimos la mayoría de las farmacias no cuentan con un sistema que facilite la atención eficaz a los clientes, esto ocasionado porque en la mayoría de estos establecimientos no se cuenta con un sistema dedicado al control del mismo.

Con este proyecto pretendemos mejorar la administración de algunos de los establecimientos que actualmente no cuentan con un sistema actualizado capaz de  controlar y mejorar el rendimiento de sus ganancias, disminuir tiempo, dinero y esfuerzo.

¿DE DONDE SURGE?

De la necesidad de llevar un control que facilite la administración de las farmacias y la toma de decisiones de las mismas, ya que debido a que muchas farmacias carecen de las herramientas sistematizadas indispensables para las exigencias tan cambiantes que presenta el mercado, por lo tanto es  necesario implementar Sistemas de Información para llevar un control efectivo del inventario y ventas generadas, todo esto para brindar una mejor atención a los clientes.
¿QUE SITUACIÓN O PROBLEMÁTICA PRETENDE SOLUCINAR?
Existen farmacias que no cuentan con un sistema que facilite la realización del trabajo de quien labora en dichos establecimientos ya que cuando a los clientes les interesa saber el precio de algún producto los encargados tienen que ir a los anaqueles a buscar el producto por lo que pierden tiempo y dinero, también necesitan generar informes de los medicamentos que tienen, cantidad existente del producto, fechas de caducidad, ventas del día, mes etc.

ALCANCES 
Manejo de una base de datos que registra todos los movimientos relacionados con los productos  que se ofrecen además de poder realizar consultas en la BD para verificar precios o la disponibilidad de productos, además de otros procesos como la generación de reportes e informes de los productos que se ofrecen, incluyendo precios, existencias y el cálculo de forma automática de inventario final de los productos vendidos. 
Se puede generar ticket para comprobar las compras de los clientes.

LIMITACIONES 
 El sistema no  cuenta con un modulo para saber cuánto personal labora en la farmacia y si existen adeudos a los proveedores.

Los códigos de los productos tienen que ser ingresados manualmente ya que no se cuenta con la implementación de un lector de códigos de barras, debido al costo de este equipo que generaría un gasto mayor a la organización interesada en el sistema.

 La implementación del sistema puede tener gastos extras como la compra de una computadora  e impresora para aquellos establecimientos que no cuenten con una.

¿QUE DECISIONES SE PUEDEN TOMAR?

· Compra de medicamentos 

· Descuentos en productos

· Salario del personal

· Control de  ventas
· Cambios o devoluciones del producto 
En términos generales definir la forma de operar de la farmacia, para obtener mayor competitividad en el mercado. 
DESCRIPCIÓN GENERAL

El presente proyecto implementa un sistema en una Farmacia, de tal forma que pueda ser implementado como producto final en algún establecimiento dedicado a la venta de productos farmacéuticos.


Cuenta con una base de datos, que facilita el control de cada uno de los productos que se ofrecen al cliente, la compra y venta de los mismos, además lleva un registro de los productos para proporcionar información rápida mediante consultas dinámicas que permiten identificarlos fácilmente.

Se asigna una clave de producto, nombre, existencia, fecha de caducidad, precio compra (proveedor), precio al público, IVA, en caso de tener algún descuento se ajusta de acuerdo a las políticas del negocio, para cada uno de los productos que se comercializan. 

Se controlan las  ventas, entrada de mercancía (productos farmacéuticos), bajas de productos (productos no disponibles), modificaciones (cambios de atributos de un producto en especifico: precio, existencias, etc.), y la generación de ticket (comprobante impreso para el cliente).
Se pueden generar reportes e informes semanales o mensuales como el administrador lo requiera, donde se plasma la cantidad de productos en existencias y ventas de los mismos de ciertos periodos y sus respectivas ganancias, además cuenta con seguridad debido a que aplica restricciones a los usuarios del sistema los cuales solo pueden vender, consultar y generar reportes e informes de ventas y productos, tiene una cuenta de Administrador el cual tiene control total del sistema.

