
  

 

 

 

  

  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Nombre: ____________________________________ Grado: _____:   Grupo: _____Fecha: 02 febrero 2021 

Aprendizaje esperado: Identifica las características del documento que se utiliza como comprobante de venta por 
alguna mercancía.  
ACTIVIDAD: Identificará las características de una nota de venta que se utiliza de manera cotidiana 

TECNOLOGÍA 

INICIO 

DESARROLLO 

La nota de venta es un documento comercial en el cual el vendedor detalla las mercancías que 

le vende al cliente, y una vez que el cliente ha aceptado el pedido, el vendedor puede emitir una 

nota de venta con la cual se compromete a entregar el pedido por el precio y la cantidad 

otorgadas o presentadas ahí mismo, además de que el cliente se obliga a recibirlas. 

Las partes de una nota de venta son las siguientes: 

Fecha de emisión. (día, mes y año) 

Folio No. Es el número de nota que se expide, se debe iniciar para su control desde el 001 y así de manera 

consecutiva. 

Cliente: En esta parte se coloca el nombre de la persona que recibe el producto, en caso de que no sea una 

persona y se trate de una empresa, escuela, o alguna organización se escribirá el nombre de dicha 

organización. 

Cantidad. (hace referencia al número de artículos vendidos). 

Descripción. En esta parte se detalla el artículo, producto o mercancía que se vende. 

Precio unitario. Se especifica el costo por unidad (cuánto cuesta un solo producto) 

Importe. En esta parte se multiplica la cantidad por el precio unitario. 

Total. Es la suma de la columna del importe y es lo que se pagará. 

CIERRE Con la ayuda de tu profesor, llena la siguiente nota de venta. 


