INSTITUTO TECNOLÓGICO DE SONORA


COMPUTACIÓN     Qpro 6.0





PRACTICA:


La empresa ABC, S.A. desea realizar su presupuesto anual de operación de su sucursal Norte, por lo que pide a sus diferentes departamentos los formatos terminados para el próximo año de 1997. Los departamentos realizan una junta para el desarrollo de este presupuesto.





1.- Departamento de VENTAS:( hoja 1)


Reporta que las ventas que se efectuaron en 1996 fueron las que muestra la tabla y además que el gerente de la sucursal se compromete a aumentar en un porcentaje que se determina en conjunto con sus vendedores y que será parte de la meta para el próximo año.





Producto�
ventas 1996


en unidades�
incre


   %�
Proyección  unidades�
precio deventa�
costo unitario�
venta


    $�
�
Producto A�
  1,000�
20�
�
$200.�
 125�
�
�
Producto B�
  1,000�
50�
�
 300�
 200�
�
�
Producto C�
  3,000�
23.34�
�
 150�
  75�
�
�
Totales�
�
�
�
�
�
�
�



2.- Departamento de NOMINA (hoja 2):


La empresa cuenta con 5 empleados en la sucursal Norte y la proyección de los gastos que estos generaran son:





Empleado�
Salario 


Proyectado


Anual�
Pago de 


impuestos


17 %�
Seguro


social


6 %�
Fondo de


Retiro


5%�
Total de 


Gastos�
�
A. López�
$  25,000.00�
        ?�
   ? �
     ?     �
   ?�
�
R. Pérez�
   33,000.00�
�
�
�
�
�
M. Smith�
   28,000.00�
�
�
�
�
�
J. Castro�
   21,000.00 �
�
�
�
�
�
H. Pablos�
   46,000.00�
�
�
�
�
�
Totales                                           �
�
XXX,XXX.XX�
XXX,XXX.XX�
XXX,XXX.XX�
XXX,XXX�
�



3.- Departamento de COSTOS (Hoja 3):


Este departamento tratará de integrar todos los datos que presentaron los diferentes departamentos y dar forma al presupuesto que será entregado al Gerente General de la empresa y supervisor de la sucursal Norte.





INGRESOS:�
�
�
�
�
�
    VENTAS�
�
�
              PRODUCTO A�
   $ XXX,XXX.XX       �
�
              PRODUCTO B�
   $ XXX,XXX.XX�
�
              PRODUCTO C�
   $ XXX,XXX.XX�
�
�
�
�
                    TOTAL DE INGRESOS�
              $XXX,XXX.XX�
�
�
�
�
GASTOS DIRECTOS:�
�
�
�
�
�
     COSTO DE LO VENDIDO�
�
�
              PRODUCTO A�
   $ XXX,XXX.XX�
�
              PRODUCTO B �
   $ XXX,XXX.XX�
�
              PRODUCTO C�
   $ XXX,XXX.XX�
�
�
�
�
                    TOTAL DEL COSTO�
              $ XXX,XXX.XX�
�
�
�
�
GASTOS DE OPERACIÓN:�
�
�
�
�
�
              PUBLICIDAD�
$ 75,000.00�
�
              OPERATIVOS�
$ 37,700.00�
�
              NOMINA�
$ XXX,XXX.XX�
�
              RENTA�
$ 24,000.00�
�
              TELÉFONO�
$ 36,000.00�
�
�
�
�
    TOTAL DE GTOS DE OPERACIÓN�
              $ XXX,XXX.XX�
�
�
�
�
UTILIDAD NETA PROYECTADA:�
            $ X,XXX,XXX.XX�
�



�



4.- Departamento de SISTEMAS ( desarrollo de las Hojas en Qpro):


Finalmente, este departamento se encarga de desarrollar una Libro de trabajo en  Qpro que relacione los datos y presente en forma general la información. Además de generar tres gráficas que representen la información más sobresaliente:





GRAFICA 1.- Una gráfica de barras que represente el incremento de ventas que se proyectó para la sucursal Norte.


GRAFICA 2.- Una gráfica de barras apiladas que represente los gastos de sueldos que generará cada uno de los empleados con todos los conceptos considerados en el presupuesto.


GRAFICA 3.- Una gráfica de pastel que represente el desglose de los gastos de operación proyectados para la sucursal Norte.








PREGUNTAS:





Cuanto sería la utilidad si las ventas permanecieran al mismo nivel del año anterior.


Como nos afecta nuestro presupuesto que al producto A le bajáramos el precio a $ 150.00. ¿ cuánto se nos reduce nuestra utilidad ?


Si queremos obtener una utilidad de $ 190.00 cuanto debemos aumentar nuestras ventas del producto B, sin modificar ningún otro dato.


La empresa tiene como meta obtener una utilidad de $120,000.00 si se sobrepasa la meta a ofrecido a sus vendedores un aumento de sueldo y desea saber hasta que porcentaje puede ofrecer sin afectar la utilidad meta. Es decir que el sobresueldo sea del excedente de la utilidad después de $120,000.00 y que signifique el mismo porcentaje para todos los empleados.





Las preguntas anteriores son excluyentes es decir,  deben resolverse en forma separada considerando los datos iniciales en cada uno de los casos.


�



INSTITUTO TECNOLÓGICO DE SONORA


COMPUTACIÓN


PRACTICA EMPRESAS ABC, S.A.  


 (CONTINUACIÓN)





El gerente de la empresa ABC, S.A. recibió el presupuesto anual de operación de su sucursal norte y cita al encargado de la sucursal para comunicar los resultados y a su vez para pedir más información con respecto al desempeño proyectado que le fue mostrado.





VENTAS PROYECTADAS POR PRODUCTO


SUCURSAL NORTE


AÑO DE 1997





Producto�
ventas 1996


en unidades�
incre


   %�
Proyección  unidades�
precio deventa�
costo unitario�
venta


    $�
�
Producto A�
  1,000�
20�
�
$200.�
 125�
�
�
Producto B�
  1,000�
50�
�
 300�
 200�
�
�
Producto C�
  3,000�
23.34�
�
 150�
  75�
�
�
Totales�
�
�
�
�
�
�
�



El gerente pide la siguiente información adicional.





A) Cada vendedor proporciona una proyección de ventas personales por producto para el próximo año.





VENDEDOR�
PRODUCTO A�
PRODUCTO B�
PRODUCTO C�
�
A. López�
50.00 %�
46.67%�
40.54 %�
�
M. Smith�
20.83 %�
13.33 %�
37.84 %�
�
J. Castro�
29.17   %�
40.00%�
21.62 %�
�



B) PRODUCTO: En base a la proyección anterior el departamento de ventas desea un análisis de ventas proyectadas por PRODUCTO en donde indique el desempeño esperado por cada vendedor empleado por la empresa, para esto estiman los siguientes porcentajes de ventas por vendedor y por producto para llenar el formato siguiente:





ANÁLISIS DE VENTAS PROYECTADAS


SUCURSAL NORTE


POR PRODUCTO Y VENDEDORES


AÑO DE 1997


PRODUCTO  X


VENTA EN UNIDADES PROYECTADAS    X,XXX


PRECIO $ XXX.XX


COSTO  $ XXX.XX





Vendedor�
Porcentaje de ventas�
ventas proyectada


1997�
Ventas


$�
Costo


$�
Utilidad Generada�
�
A. López�
�
�
�
�
�
�
M. Smith�
�
�
�
�
�
�
J. Castro�
�
�
�
�
�
�
Totales�
�
�
�
�
�
�



Nota: Esta tabla se repite para cada producto de acuerdo a los porcentajes proyectados por cada vendedor.





C) RESUMEN: para aclarar más la información el gerente de la sucursal Norte prepara un resumen del desempeño de cada vendedor en el formato siguiente:





RESUMEN DE VENTAS POR VENDEDOR


VENTAS TOTALES Y UTILIDAD GENERADA





Vendedor�
ventas proyectada


en unidades�
Ventas


$�
Costo


$�
Utilidad Generada�
�
A. López�
�
�
�
�
�
M. Smith�
�
�
�
�
�
J. Castro�
�
�
�
�
�
Totales�
�
�
�
�
�
 


D) BIMESTRE. Por último genera un estimado de la utilidad que generará cada bimestre de acuerdo con los porcentajes de venta esperado por bimestre y que se muestran en la siguiente tabla.


�






EMPRESAS ABC, S.A.


PROYECCIÓN DE UTILIDADES GENERADAS


POR BIMESTRE PARA 1997





Bimestre�
Porcentaje


%�
Utilidad 


Generada�
Acumulado por bimestre�
�
Ene-Feb�
15�
$ xxx,xxx.xx�
$ xxx,xxx.xx�
�
Mar-Abr�
10�
�
�
�
May-Jun�
25�
�
�
�
Jul-Ago�
10�
�
�
�
Sep-Ago�
10�
�
�
�
Nov-Dic�
30�
�
�
�
�
�
�
�
�



Utilidad promedio por Bimestre $ xxx,xxx.xx








El jefe de la sucursal Norte es un experto en el uso de la hoja electrónica de calculo por lo que toda la información la presentará en Qpro 6.0, además de generar tres gráficas para resaltar la información más relevante.








Del inciso C) una gráfica de barras que muestre las ventas en unidades realizadas por vendedor y la utilidad generada por cada uno. Nota: Se necesita un eje secundario para Y.


Del inciso C) una gráfica de pastel en donde se muestre la utilidad generada por cada uno de los vendedores.


Del inciso D) una gráfica 3-D (ÁREA) que muestre el acumulado de las utilidades generadas por bimestre.




















